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                                Zins-Stopp 

                                
                                    
                                        
                                            Annuitätendarlehen nachträglich gegen steigende Zinsen absichern! 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die in der jüngeren Vergangenheit Annuitätendarlehen mit späterer Restschuld vermittelt haben und nach Lösungen für eine zinssichere Prolongation in der Zukunft suchen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie, wie Sie Ihren Kunden einfach aufzeigen, welche Auswirkung eine Zinssteigerung in der Zukunft hat und wie sich Ihre Kunden davor mit einem Bausparvertrag schützen können. 



 


Inhalte


	Betrachtung der aktuellen Zinssteigerung und möglicher weiteren Entwicklungen am Zinsmarkt. 
	Kurze Berechnung der Restschuld eines Annuitätendarlehens und Betrachtung der Auswirkung von Zinssteigerungen.
	Argumente für die Absicherung durch einen Bausparvertrag.


 

Methode/ Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Geschäftsbereichsleiter Bausparen/ Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: bauspar@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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Krankenversicherung


                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Potsdam 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erwerben praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Kranken:


	Bennennung von Beratungs- und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der bAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung


 


Björn Bullert

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Beratung von GGF aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Beratungskompetenz in der Zielgruppe GGF: Wir zeigen Ihnen, wie sich Krankenversicherungsbeiträge und Steuern durch geschickte Gestaltung des Anstellungsvertrages und der Absicherung sparen lassen. Das in diesem Webinar vermittelte Know-how schafft die Grundlage, mit der Sie anspruchsvolle Klientel der GmbH-Geschäftsführer zukünftig noch besser und souverainer beraten können.

 

Inhalte


	GGF - eine anspruchsvolle, aber hochattraktive Zielgruppe
	Steuerliche Behandlung von Versicherungsbeiträgen
	Der ideale Beratungseinstieg 
	Funktionsweise Produkt mit Beispielrechnungen
	Vertriebsansätze/GF aus der Sozialkasse retten



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Robert Mücke

Accountmanager VD Süd

Hallesche Krankenversicherung


 


Daniel Rapp

Accountmanager VD Süd

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Die GeschäftspartnerInnen von Königswege, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem Themen Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeitsversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Die Arbeitskraftabsicherung ist eines der wichtigsten Themen in der Kundenberatung. Damit Sie bei Ihrer Kundenberatung beim Thema Arbeitskraftabsicherung optimal vorbereitet sind, erhalten Sie in diesem Webinar Zielgruppenansätze für das Verkaufsgespräch.


Lernen Sie die Neuerungen in der Berufsunfähigkeits und Grundfähigkeitsversicherung kennen und wie Sie diese in ihrer täglichen Praxis gewinnbringend einsetzen können.


Freuen Sie sich auf umfangreiche Infos zu unseren Highlights und Innovationen, mit denen Sie Ihre Kunden individuell und bedarfsgerecht beraten können.

 

Inhalte


	Zielgruppenansprache
	Neuerungen in der Berufsunfähigkeitsversicherung
	Neuerungen in der Grundfähigkeitsversicherung 


 

Methode/ Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Jörg Fehrmann


Accountmanager Leben


Vertriebsdirektion Nord



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Jörg Fehrmann

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Nord


E-Mail: joerg.fehrmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmern erwerben praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Krankenversicherung:


	Bennennung von Beratungs- und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der bAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


Björn Bullert

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.


Thema am 16.04.2024:

Die Geschichte lehrt uns: Die Börse ist keine Einbahnstraße. Doch aktuell scheint es so! Gibt es denn die Vola noch?


Börsenkurse entstehen durch Angebot und Nachfrage. Alle Marktteilnehmer haben zur selben Zeit dieselben Informationen zu einzelnen Unternehmen und Märkten. Diese Daten beziehen sich auf die (jüngere) Vergangenheit. Aktuelle Analysen und zukünftige Interpretationen dieser Daten fallen jedoch unterschiedlich aus. Deswegen trauen manche Marktteilnehmer einem Titel viel Gewinnpotenzial zu und kaufen diese Aktie. Andere wiederum leiten aus den Vergangenheitsdaten keine tollen zukünftigen Gewinne ab und wollen denselben Titel verkaufen.


Der Rest ist bekannt: Der Preis räumt den Markt. Weil sich Meinungen zu den Gewinnerwartungen einzelner Unternehmen ändern können, kommt es zu Kursschwankungen. Derzeit jedoch scheinen viele Menschen Aktien kaufen zu wollen (Nachfrage) und nur wenige bieten ihre Unternehmensbeteiligungen zum Kauf an (Angebot).

Soll man deswegen vorsichtig sein und mit der Platzierung von Aktienfonds in Fondspolicen besser warten?

Doch was ist, wenn die Märkte weiter nach oben laufen?

Hat man dann vielleicht zu lange gewartet?

Welche Möglichkeiten haben Fonds- und Fondspolicen-Investoren mit dem „Timing-Dilemma“ umzugehen?


Die Antworten erhalten Sie in unserem April-Webinar!

 

Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen
	Aktienfonds in Fondspolicen - Umgang mit dem "Timing-Dilemma"


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Beratungs- und Vertriebsansätze in der PKV 

                                
                                    
                                        
                                            Leistungen, spezielle Zielgruppen, Steuer und Finanzierung fürs Alter 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner der afp Regionaldirektion und durch diese zusätzlich eingeladene Fonds Finanz Makler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Durch Aufzeigen der Leistungsunterschiede in der GKV und PKV lernen Sie diese optimal im Beratungsgespräch bei der Zusatz-/ und Vollversicherung zur Einwandbehandlung einsetzen. Dabei werden auch spezielle Zielgruppenlösungen, Sseuerliche Behandlung sowie Finanzierungsmöglichkeiten in verschiedenen Lebensphasen und Alter dargestellt. 

 

Inhalte


	Beratungsthemen GKV, PKV allgemein
	spezielle Zielgruppenlösungen der Hallesche
	Beitrags-Finanzierung in Lebensphasen und im Alter
	steuerliche Betrachtung  
	Verkaufshilfen und Tools


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Michael Nitsch

Direktionsbevollmächtigter

KC Partner & Kooperationen, Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Clever Mediziner von morgen sichern: Jetzt unseren neuen Optionstarif STUDI.med entdecken 

                                
                                    
                                        
                                            Mit der Hallesche besser beraten und verkaufen 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Vermittler der DEMV, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Zielgruppe Mediziner aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Ziel des Webinars ist es, Sie vollumfänglich zum neuen Optionstarif STUDI.med zu informieren. Dabei zeigen wir Ihnen u. a. auf, warum das Produkt für den Vertrieb so interessant ist und warum sowohl Sie als auch Ihre Kunden von einem Abschluss profitieren.

 

Inhalte


	Umfassende Informationen zum neuen Optionstarif STUDI.med
	Die USPs der Hallesche Lösung
	Fallbeispiele und Vertriebsstorys 
	Einblicke in das Berufsbild der Mediziner und Zahnmediziner
	Warum sich der Vertrieb von STUDI.med für Sie lohnt


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Michael Nitsch

Direktionsbevollmächtigter Partner & Kooperation

Hallesche Krankenversicherung a. G.



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                bKV-Ansprache: Mehrwerte statt Produkt! 

                                
                                    
                                        
                                            Die maßgeblichen Softskills in der bKV-Beratung: Best Practice für max. Kundenzufriedenheit 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bKV-Beratung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die betriebliche Krankenversicherung setzt sich in Unternehmen mehr und mehr durch. Lernen Sie die Herausforderungen und Anforderungen der Firmenkunden kennen, um hier zielgerichtet und lösungsorientiert beraten zu können. Erfahren Sie, welche neuen Vertriebsansätze sich auftun, wenn die richtigen Kommunikationstechniken und Empathie im Kundengespräch eingesetzt werden.

 

Inhalte


	Lernen Sie die Top Herausforderungen von Firmenkunden kennen
	Lernen Sie die Anforderungen der Firmenkunden an ein Benefit kennen
	Ansprache-Möglichkeiten und neue Vertriebsansätze ergeben aus Softskills (mit Best Practice)
	Softskills für die Interaktion mit internationalen Firmen


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Bettina Precht und Jens Hefendehl

Direktionsbevollmächtigte Firmen

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Die Kunst der evidenzbasierten Geldanlage im Mantel der Versicherung 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu [FR30/FR10/Geldanlage] aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Das Thema Kosten nimmt auch im Verkauf von Geldanlagen eine immer größere Rolle ein. Begriffe wie Neobroker, Roboadvior oder Valueinvesting und  Dividendenrendite werden täglich verwendet - aber was bedeuten sie genau? Lassen sich Angebote unterschiedlicher Anbieter richtig vergleichen?


In unserem Workshop beleuchten wir die Spannungsfelder Kunde – Berater – Verwahrstelle. Wir legen den Fokus auf Grundlagen der evidenzbasierten Geldanlage dem damit verbundenen Mindset sowie einer Kostenbetrachtung und eine sich daraus ergebende Argumentation, die Sie bei Ihren Kundengesprächen einsetzen können.

 

Inhalte


Mindset des Beraters, Kostenstruckturen in diversen Geldanlageprodukten am Markt, Kosten FR30, wie sieht der Beratungsprozess konkret aus, welches Wissen muss man einem Kunden zu Beginn vermitteln

 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern.


 


Referenten


Björn Bullert

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektio Ost



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 00 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Accountmanager Björn Bullert


E-Mail: Bjoern.bullert@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Steigende Zinsen, fallender Wohlstandsaufbau - was Kunden mit Fondsrenten dagegen tun können! 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Besuchen Sie unser Webinar, das Ihnen die Funktionsweise der Kapitalmärkte näher vermittelt und Ihnen Lösungen für den Wohlstandsaufbau in Fondsrenten näherbringt. 

In unserem Webinar „Steigende Zinsen, fallender Wohlstandsaufbau - was Berater dagegen tun können!“ erfahren Sie, warum steigende Zinsen den Wohlstandsaufbau in Deutschland gefährden und was Berater dagegen tun können. Freuen Sie sich unter anderem auf die folgenden Themen: 




• Die Aufgabe der Kapitalmärkte

• Technische und Informationstechnische Demokratisierung der Kapitalmärkte

• Investments kann heute jeder - auch reine Versicherungsmakler

 

Inhalte


	Warum steigende Zinsen den Wohlstandsaufbau in Deutschland gefährden
	Was Berater dagegen tun können
	Die Aufgabe von Kapitalmärkten
	Technische & Informationstechnische Demokratisierung der Kapitalmärkte
	Investments kann heute jeder - auch reine Versicherungsmakler


 

Methode/Medien


Webinar, Vortrag, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Christoph R. Kanzler

Geschäftsführer 30plusX GmbH


 


Heiko Storjohann

Referent Vertriebsunterstützung

AL Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                AL_Neo Tarifschulung 2024 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen und deren MitarbeiterInnen, die aktiv in der Bauspar- und Baufinanzierungsberatung tätig sind.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen im Webinar die Eckdaten unseres Tarifs AL_Neo kennen. Wir zeigen Ihnen, wie Sie den Tarif im Vergleich zu anderen Tarifen am Markt beraten und wie Sie die besonderen Vorteile im Kundengespräch argumentieren. 

 

Inhalte


	Die wichtigsten Merkmale des Tarifs und Bedeutung für Ihre Kunden
	Die besonderen Vorteile des Tarifs und wie Sie diese in Kundenargumente umsetzen
	Welche Tarifvariante Sie für welche Zielgruppe anbieten
	Hinweis zum Online-Rechner Bausparen


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat gestellt werden.

 

Referenten


Jörg Schröder

Geschäftsbereichsleiter Bausparen/ Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG

 


und

 


Nicole Laudien

Produktmanagerin Bausparen

Alte Leipziger Bauspar AG


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: bauspar@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erwerben praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Krankenversicherung:


	Bennennung von Beratungs - und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der BAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


Alexander Brand

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Baufi Spezial - 40 Jahre Zinssicherheit 

                                
                                    
                                        
                                            Sicher - flexibel - bezahlbar! 
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                Baufi Spezial "40 Jahre Zinssicherheit"



                Sicher - flexibel - bezahlbar!





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihren Kunden für die Baufinanzierung eine Lösung mit sehr langer Zinssicherheit anbieten wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie unsere neue Finanzierungslösung kennen.

 

Inhalte


	Produkt-Aufbau und Details
	Sonderkondition
	Antragstellung in Europace und eHyp
	Antragstellung auf direktem Weg



 


Methode/ Medien


Webinar mit Präsentation. Fragen können per Chat während des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Bereichsleiter Bausparen / Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: lothar.ehlen@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für

GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Investment Konferenz - Aktuelle Infos zu unseren Fondsrenten 
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                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Investmentlösungen innerhalb unserer Fondsprodukte aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten interessante Infos zu unseren Fondspolicen und den darin verfügbaren Investmentoptionen, um Ihre Kunden individuell und bedarfsgerecht beraten zu können.

 

Inhalte


	Informationen zu den Fondsrenten der Alte Leipziger
	Spannende Investmentoptionen
	Vertriebliche und fachliche Informationen zu den vorgestellten Investmentlösungen 


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Chirstian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Südwest


Alan Horovitz

Regional Director & Vice President

Dimensional


Markus Weis

Managing Director, Head of SPDR ETFs Germany & Austria

SPDR


Torsten Hansen

Senior client Relationship Manager

M&G


Thomas Meyer

Country Head Germany

Degroof Petercam


Pascal Maluga

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 4 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Campus Team Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Ludwigsburg

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1713857400000

                                            23.04.2024 09:30

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            240 

                                            240  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung
Krankenversicherung


                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Frankfurt/Oder 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für die GeschäftspartnerInnen der VD OST 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erwerben praxinahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Krankenversicherung:


	Bennennung von Beratungs - und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der bAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 




Stefan Fechner

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Frankfurt (Oder)

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1713859200000

                                            23.04.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            195 

                                            195  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                AL_Rente-Flex - Die flexible Altersvorsorge für Ihre Kunden! 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für A.S.I. 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Rentenversicherungen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Ihre Kunden haben ganz individuelle Bedürfnisse und Wünsche und stehen an unterschiedlichen Punkten im Leben. Manche haben einen Plan wie ihre Zukunft gestaltet ist, andere nicht - so oder so, es kann auch immer anders kommen. Für alle ist aber die Altersvorsorge ein wichtiges Thema.


Unser Tarif AL_Rente-Flex ist so flexibel, dass Sie nahezu alle Kundenwünsche damit erfüllen können.

Erfahren Sie mehr dazu in diesem Webinar! 

 

Inhalte


	AL_Rente-Flex - Der Allrounder-Tarif der AL-Leben


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Rolf Lülff

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion West



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Rolf Lülff, Accountmanager Leben, VD West


E-Mail: rolf.luelff@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1713859200000

                                            23.04.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Investment ALL Day - Fondsrenten & mehr! 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusive Veranstaltung der AL Leben 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                [image: ]


Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Es ist wieder so weit: Auf unserem "Investment ALL Day" erwarten Sie auch dieses Jahr spannende Themen.


Auf was Sie sich freuen können:


	Die DWS schaut für Sie in die Glaskugel und gibt Ihnen einen Kapitalmarktausblick auf 2024.
	"Value for money - mehr Leistung mit niedrigen Kosten" - was die AL-Tarife Ihren Kunden bieten erklärt Ihnen Karsten Schmithals.
	Mit ETFs einen langfristigen Vermögensaufbau erzielen - die passenden Fonds stellt Ihnen Dag Rodewald von UBS vor.
	"Xtrackers ETFs by DWS" - die vereinten Stärken für Ihre Kunden zeigt Ihnen Yunqiao Gou (Xtrackers).
	Die ganze Welt in einem ETF - erfahren Sie mehr über den SPDR ACWI IMI.
	Tobias Heintzen von JPMorgen zeigt Ihnen eine attraktive Alternative zu einem passiven globalen ETF.
	 Fondsrente vs. Fondsdepot – Marc Wassum (AL-Leben) macht mit Ihnen den Vergleich und zeigt Ihnen zusätzlich, wie Sie ein passendes Portfolio mit nur wenigen Fragen zusammenstellen.



Freuen Sie sich auf interessante Vorträge von Investmentprofis und nutzen Sie die Inhalte für Ihre Kundengespräche!

 

Inhalte


	Vorteile einer Fondspolice - die Tarife FR10 und FR30
	Mit Vergleichstools in der Kundenberatung punkten
	UBS ETFs - Vorteile, Eigenschaften, Nachfrage
	Gründe für eine Allokation in globale Aktien
	Kapitalmaktausblick 2024
	Weitere Entwicklungen auf den ETF Märkten


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Thomas Piltz / Rudolf Bleimling

DWS


Dag Rodewald

UBS


Karsten Schmithals

AL-Leben


Markus Weis / Tobias Wittkamp

SPDR / State Street


Yunqiao Gou

Xtrackers


Tobias Heintzen

JPMorgan


Marc Wassum

AL-Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an 


Team Campus-Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung
Krankenversicherung


                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Dresden 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für die Geschäftspartner/-innen der VD OST 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erwerben praxinahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Kranken:


	Bennennung von Beratungs - und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der BAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung



 


Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ines Geßenhardt & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 




Jörg Förster

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Die perfekte Altersvorsorgeberatung - Renten und BU in der Beratung meistern! 

                                
                                    
                                        
                                            AL Leben 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Altersvorsorge bzw. -planung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Wir lieben es zu beraten" - Sie auch? Dann sind Sie in diesem Workshop genau richtig!




Robert Peukert, Geschäftsführer der Lieblingsmakler GmbH, zeigt Ihnen, wie Sie Ihre Kunden verstehen und bei der finanziellen Absicherung individuell beraten können. Er erklärt Ihnen, wie Sie das Finanzchinesisch für Ihren Kunden verständlich übersetzen können, wie Sie die richtige Versicherungslösung für Ihren Kunden finden und wie Sie gezielt auf Einwände reagieren.


Sie lernen die Bedeutung der Honorarberatung kennen und können Ihrem Kunden helfen, seine Lebensqualität zu sichern. Das alles und noch viel mehr erwartet Sie in unserem 3-tägigen Workshop!


Melden Sie sich gleich an - wir freuen uns auf Sie!

 

Inhalte


	Kundenergründungstechniken
	Abschlusstechniken und Einwand-/Vorwandbehandlungstechniken
	Umfängliches Wissen zur Altersvorsorge inkl. Schichtenvergleich
	Spezielles Wissen zur Rentenbezugszeit: Steuer in Rente, KVdR
	Lebensarbeitseinkommen
	Zusammenspiel Provisions- und Honorarberatung (Honororvermittlung)


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern 

 

Referenten


Alexander Brandt

Accountmanager Vertriebsdirektion Ost

Alte Leipziger Lebensversicherung a.G.


Robert Peukert

Lieblingsmakler GmbH & Co. KG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 13 Stunden 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Peter Hartung, Leiter VD Ost Leben


E-Mail: Peter.Hartung@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Mauerblümchen in der Vorsorgeberatung: Das Arbeitsunfähigkeitsrisiko 

                                
                                    
                                        
                                            PKV-Beratungsqualität und Vertriebserfolg mit der Hallesche: Teil 1 
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                $ObjectTitle$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV-Absicherung, speziell Arbeitsunfähigkeitsrisiko aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Willkommen bei unserer exklusiven, mehrteiligen  Webinarreihe mit Alexander Schrehardt und Marion Marzinzik. Erfahren Sie in Teil 1 alles Wichtige zum Thema Arbeitsunfähigkeitsrisiko und wie Sie mit der Hallesche die Beratungsqualität und den Vertriebserfolg auf die nächste Stufe heben. 

 

Inhalte


	Berechnung des Anspruchs auf Krankengeld / Ermittlung der Versorgungslücke
	Wahltarife der gesetzlichen Krankenversicherer
	Der Begriff der Arbeitsunfähigkeit im Sozial- und Zivilrecht
	Das Nettoeinkommen - Bemessung des versicherbaren Krankentagegelds
	Das Kündigungsrecht des Versicherers. Potenzielle Stolperfalle: Sozialrechtliche Behandlung von Krankentagegeld im Versicherungsfall
	Vertriebsstorys zum Thema Arbeitsunfähigkeit


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Alexander Schrehardt

Geschäftsführer Consilium GmbH und PKV-Experte


Marion Marzinzik

Accountmanagerin

Vertriebsdirektion  West, Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 1 Stunde


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1713945600000

                                            24.04.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            60 

                                            60  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Sachversicherung


                                Onlinerechner der AL-Sach und die großen Vorteile zu den bekannten Vergleichsplattformen 
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                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur einfachen Prämienermittlung und Onlinebeantragung aktualisieren und erweitern wollen.


 


Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten einen umfangreichen Überblick zu dem Onlinerechner PSV der ALS mit den Schwerpunkten Wohngebäude und Kraftfahrt gewinnen?


Auch im Gewerbebereich stehen diverse Onlinerechner zur Verfügung deren Handhabung Sie kennenlernen werden. Hier geben wir Ihnen einen umfangreichen Einblick mit den Schwerpunkten Sachinhalt Gewerbe und Haftpflicht-Mediziner.


Sie sind anschließend in der Lage, die verschiedenen Onlinerechner umfänglich zu bedienen und das kompetent  für die Beratung Ihrer Kunden zu nutzen.  

 

Inhalte


	Vorstellung der Onlinerechner der ALS im Gewerbe- und Privatschutz incl. KFZ.
	Live-Berechnung Unfallversicherung und ggf. einer weiteren Sparte
	Detaillierte Einblicke in die Wohngebäudeversicherung
	Einblicke in die Berechnung einer Sach-Betriebsunterbrechungsversicherung und Heilwesenhaftpflichtversicherung


 

Methode/ Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Frank Hofmann, Key-Accountmanager

Alte Leipziger Sach


Andreas Eiler, Key Accountmanager

Alte Leipziger Sach



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 1 Stunde 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Suhl 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für die Geschäftspartner/-innen der VD OST 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Den Teilnehmern werden praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV vermittelt. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


	Bennennung von Beratungs - und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools





 


Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ines Geßenhardt, Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Voraussetzung für die Bildungszeit und das Teilnahmezertifikat


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Inpats und Expats absichern im Rahmen von Gruppenverträgen – Spitzenberatung im iKV-Umfeld 

                                
                                    
                                        
                                            Intelligente Gesundheitslösungen für die Entsendung Ihrer Mitarbeiter ins/vom Ausland 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die im Firmenkundengeschäft tätig sind oder tätig  werden möchten und Ihre Kompetenzen im Bereich Gruppenkrankenversicherungslösungen für internationale Arbeitgeber erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie von uns in diesem Webinar, wie die Gruppenkrankenversicherungslösungen der Hallesche das Krankheitskostenrisiko bei Dienstreisen und Entsendungen optimal absichert. Wir erläutern, wie Sie im Gespräch den Bedarf des Kunden ansprechen können und auf welche Leistungen es wirklich ankommt. Sie verstehen die rechtlichen Rahmenbedingungen und kennen die cleveren Produktlösungen der Hallesche. 




 


Inhalte


	Auslöser für den Bedarf und die Anforderungen an den Versicherungsschutz erkennen
	Hallesche Produktlösungen für Firmenkunden
	Rechtliche Hintergründe und Besonderheiten
	Versicherungsbedarf Gruppengeschäft identifizieren
	Zielgerichtete Angebote anfordern


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dennis Warrelmann

Direktionsbevollmächtiger Ausland

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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Highlight


                                Faire Schadenregulierung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach - Schadentage 2024 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Oranienburg 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für die GeschäftspartnerInnen der VD OST 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmern erwerben praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie lernen Inhalte und Argumente im Bezug zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF kennen. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Krankenversicherung:


	Bennennung von Beratungs- und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der bAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ivonne Nachtigall, Dagmar Fohri & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


Stefan Fechner 

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                (nicht nur) bAV einfach und digital beraten und verwalten mit Xempus 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bAV-Beratung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen Lernziele


Sie wollen mehr betriebliches Neugeschäft generieren und dabei eine dauerhafte Kundenbindung erreichen? Die Plattform Xempus kann Ihnen dabei helfen!


In diesem Workshop erfahren Sie, wie Xempus Ihnen einen Mehrwert in Ihrer Kundenberatung bietet und wie Sie bAV-Geschäft ganz einfach verwalten können.

 

Inhalte


	Xempus Plattform - Überblick und neue Features
	bAV Arveitnehmerberatung 
	Digitale Abschlussmöglichkeiten 
	bAV einfach und digital verwalten


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Carina Rolle

Accountmanagerin Leben

VD Nord


Alexander Schenke

Principal Customer Success Manager

Xempus


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 2 Stunden 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Carina Rolle, Accountmanagerin Leben, Vertriebsdirektion Nord


E-Mail: carina.rolle@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Rentenversicherungen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Ihre Kunden haben ganz individuelle Bedürfnisse und Wünsche und stehen an unterschiedlichen Punkten im Leben. Manche haben einen Plan wie ihre Zukunft gestaltet ist, andere nicht - so oder so, es kann auch immer anders kommen. Für alle ist aber die Altersvorsorge ein wichtiges Thema.


Unser Tarif AL_Rente-Flex ist so flexibel, dass Sie nahezu alle Kundenwünsche damit erfüllen können.

Erfahren Sie mehr dazu in diesem Webinar! 

 

Inhalte


	AL_Rente-Flex - Der Allrounder-Tarif der AL-Leben


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Rolf Lülff

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion West



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Rolf Lülff, Accountmanager Leben, VD West


E-Mail: rolf.luelff@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur betrieblichen Altersversorgung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfolgreich habt ihr den bAV-Experten bestanden - wir wollen gemeinsam mit Euch auf das Know-how aus dem Expertenkurs aufbauen und uns zu Erfahrungen bei der Umsetzung in der täglichen Arbeit austauschen. Hierzu laden wir die bundesweiten Absolventen zu einem fachlich und vertrieblichen Tag ein.

 

Inhalte


	Ein Update rund um die tägliche bAV-Beratung
	Brandaktuelle Infos zur Versorgungsordnung und wie diese als Vertriebsansatz genutzt werden kann
	Tipps und Tricks zur Arbeitgeberansprache und Umsetzung von bAV-Konzepten vom Vertriebsprofi Holger Hegemann
	Ganz neue Impulse im Arbeitgebergespräch - losgelöst von der bAV: Markenbildung beim Unternehmen mit dem Speaker Patrick Scheer



 


Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Afrodite Hartorian

Alte Leipziger Pensionmanagement GmbH

 


Janine Rehbock

Alte Leipziger Pensionsmanagement GmbH

 


Kerstin Schiller

Direktionsbevollmächtigte bAV

Vetrieb Leben

 


Holger Hegemann

Gründerfinanz e.K.

 


Patrick Scheer

Emplify GmbH

 


Marc-Andree Böwing

Direktionsbevollmächtigte bAV

Vetrieb Leben

 


Thorsten Morbitzer

Direktionsbevollmächtigte bAV

Vetrieb Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


bAV Vertriebsunterstützung


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Voraussetzung für die Bildungszeit und das Teilnahmezertifikat


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                [image: ]


Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Es ist wieder so weit: Auf unserem "Investment ALL Day" erwarten Sie auch dieses Jahr spannende Themen.


Auf was Sie sich freuen können:


	Die DWS schaut für Sie in die Glaskugel und gibt Ihnen einen Kapitalmarktausblick auf 2024.
	"Value for money - mehr Leistung mit niedrigen Kosten" - was die AL-Tarife Ihren Kunden bieten erklärt Ihnen Karsten Schmithals.
	Mit ETFs einen langfristigen Vermögensaufbau erzielen - die passenden Fonds stellt Ihnen Dag Rodewald von UBS vor.
	"Xtrackers ETFs by DWS" - die vereinten Stärken für Ihre Kunden zeigt Ihnen Yunqiao Gou (Xtrackers).
	Die ganze Welt in einem ETF - erfahren Sie mehr über den SPDR ACWI IMI.
	Tobias Heintzen von JPMorgen zeigt Ihnen eine attraktive Alternative zu einem passiven globalen ETF.
	 Fondsrente vs. Fondsdepot – Marc Wassum (AL-Leben) macht mit Ihnen den Vergleich und zeigt Ihnen zusätzlich, wie Sie ein passendes Portfolio mit nur wenigen Fragen zusammenstellen.



Freuen Sie sich auf interessante Vorträge von Investmentprofis und nutzen Sie die Inhalte für Ihre Kundengespräche!

 

Inhalte


	Vorteile einer Fondspolice - die Tarife FR10 und FR30
	Mit Vergleichstools in der Kundenberatung punkten
	UBS ETFs - Vorteile, Eigenschaften, Nachfrage
	Gründe für eine Allokation in globale Aktien
	Kapitalmaktausblick 2024
	Weitere Entwicklungen auf den ETF Märkten


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Thomas Piltz / Rudolf Bleimling

DWS


Dag Rodewald

UBS


Karsten Schmithals

AL-Leben


Markus Weis / Tobias Wittkamp

SPDR / State Street


Yunqiao Gou

Xtrackers


Tobias Heintzen

JPMorgan


Marc Wassum

AL-Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an 


Team Campus-Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Vertriebsjahr 2024 – Mit Überblick zu unseren Produkten und Leistungen kompetent unterwegs – Jena 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erwerben praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV. Sie bekommen Beratungs- und Vermittlungsansätze an die Hand, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


	Bennennung von Beratungs- und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Ines Geßenhardt, Ivonne Nachtigall & André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Jena
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                                            26.04.2024 09:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            195 

                                            195  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Neuerungen zur BU, GF und Fondsrenten 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv im Rahmen des Akkurat-Workshops auf Rügen 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen von Akkurat financial service GmbH, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Themen Arbeitskraftabsicherung und Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Im Rahmen des Akkurat-Workshops auf Rügen präsentiert die AL-Leben Ihnen das neue Tool zur Fondsoptimierung und die Neuerungen in den Berufsunfähigkeits- und Grundfähigkeitstarifen.


Nehmen Sie diese Infos mit in Ihre Kundengespräche und schaffen Sie so einen Mehrwert für Ihre Kunden!

 

Inhalte


	Tool Fondsoptimierer 
	Neues in den BU- und GF-Tarifen der AL-Leben


 

Methode/ Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Peter Musiol

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion West



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 40 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Peter Musiol

Accountmanager Leben, VD West


E-Mail: peter.musiol@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                            40 

                                            40  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Aus der Praxis für die Praxis: Optimale Kundenberatung mit dem KV Rechner – Part I 

                                
                                    
                                        
                                            PKV Beratung in der Neukundengewinnung 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Beratung von Krankenversicherung mit dem KV Rechner erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erhalten vertriebliche Unterstützung zu Krankenkostenvollversicherung. Sie lernen den Umgang mit dem KV Rechner (Tool) und können damit die PKV-Beratung intensivieren und effektiv sowie lösungsorientiert ausbauen. Konkret erfahren Sie in Part I  mehr zu den Themen der steuerlichen Betrachtung des KV-Beitrags (inkl. Kinder) und der Beitragsentlastungen. Nach dem Webinar sind die Teilnehmer in der Lage das Tool bestmöglich in der Praxis anzuwenden.


Part II der Webinarreihe (PKV Beratung beim Bestandskunden) wird jeweils am Folgetag angeboten.

 

Inhalte


	Nettobetrachtung der aktuellen Situation im Fallbeispiel
	Vorschlag PKV - effektive Beitragshöhe
	Familienplanung mit Ausblick Kinder
	Beitragsentlastung im Alter


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dagmar Fohri

Accountmanagerin VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Aus der Praxis für die Praxis: Optimale Kundenberatung mit dem KV Rechner – Part II 

                                
                                    
                                        
                                            PKV Beratung beim Bestandskunden 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Krankenversicherung erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erhalten vertriebliche Unterstützung zu Krankenkostenvollversicherung. Sie lernen den Umgang mit dem KV-Rechner (Tool) und können damit die PKV-Beratung intensivieren und ausbauen. Konkret erfahren Sie mehr zu den Themen: Möglicher Vorauszahlungen und Beitragsentlastungen. Beitragsberechnung der GKV im Alter. Beitragsberechnung der GKV im Alter. Nach dem Webinar sind die Teilnehmer in der Lage das Tool bestmöglich in der Praxis anzuwenden.


Part I der Webinarreihe (PKV Beratung in der Neukundengewinnung)  wird jeweils am Vortag angeboten.

 

Inhalte


	Nettobetrachtung der aktuellen Situation im Fallbeispiel
	Steuerliche Aspekte der Beitragsvorausszahlung
	Höhe der Beiträge im Alter zur GKV


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dagmar Fohri

Accountmanagerin VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Eine Frage des Geldes: Wie lange können wir uns noch die gesetzliche Krankenversicherung leisten? 

                                
                                    
                                        
                                            PKV-Beratungsqualität und Vertriebserfolg mit der Hallesche: Teil 2 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Krankenkostenversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Willkommen bei unserer exklusiven, mehrteiligen  Webinarreihe mit Alexander Schrehardt und Marion Marzinzik. Erfahren Sie in Teil 2 alles Wichtige zum Thema Krankenkostenversicherung und wie Sie mit der Hallesche die Beratungsqualität und den Vertriebserfolg auf die nächste Stufe heben. 

 

Inhalte


	Demografischer Wandel und Anpassung der Beratungsgrundlagen an eine überalternde Gesellschaft 
	Wieviel Krankenversicherungsschutz kann und will sich Ihr Kunde leisten? 
	Gesetzliche Grundsicherung und dann? Können Kunden morgen noch versichert werden? 
	Nachhaltige Vorsorgeberatung und der Einsatz von Optionstarifen
	Vertriebssortys zum Thema PKV-Absicherung


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Alexander Schrehardt

Geschäftsführer Consilium GmbH und PKV-Experte


Marion Marzinzik

Accountmanagerin

Vertriebsdirektion West, Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 1 Stunde


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar
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                                            02.05.2024 10:00
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                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Das Pflegefallrisiko und die Rechtsnorm des § 61 VVG 

                                
                                    
                                        
                                            PKV-Beratungsqualität und Vertriebserfolg mit der Hallesche: Teil 3 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Pflegeabsicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Willkommen bei unserer exklusiven, mehrteiligen  Webinarreihe mit Alexander Schrehardt und Marion Marzinzik. Erfahren Sie in Teil 3 alles Wichtige zum Thema Pflegenotstand und -absicherung und wie Sie mit der Hallesche die Beratungsqualität und den Vertriebserfolg auf die nächste Stufe heben. 

 

Inhalte


	Absicherung des Pflegefallrisikos - Das Stiefkind in der Vorsorgeberatung
	Hinweis- und Aufklärungpflichten des Versicherungsmaklers
	Reformen zur sozialen Pflegeversicherung und die Folgen
	Wann kommt der Kostenkollaps in der Sozialversicherung?
	Vertriebsstorys zur Pflegezusatzversicherung


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Alexander Schrehardt

Geschäftsführer Consilium GmbH und PKV-Experte 


Marion Marzinzik

Accountmanagerin

Vertriebsdirektion West, Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 1 Stunde


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar
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                                Sachversicherung
Highlight


                                Faire Schadenregulierung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach - Schadentage 2024 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Steigende Zinsen, fallender Wohlstandsaufbau - was Kunden mit Fondsrenten dagegen tun können! 

                                
                                    
                                        
                                            AL Leben 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Besuchen Sie unser Webinar, das Ihnen die Funktionsweise der Kapitalmärkte näher vermittelt und Ihnen Lösungen für den Wohlstandsaufbau in Fondsrenten näherbringt. 

In unserem Webinar „Steigende Zinsen, fallender Wohlstandsaufbau - was Berater dagegen tun können!“ erfahren Sie, warum steigende Zinsen den Wohlstandsaufbau in Deutschland gefährden und was Berater dagegen tun können. Freuen Sie sich unter anderem auf die folgenden Themen: 




• Die Aufgabe der Kapitalmärkte

• Technische und Informationstechnische Demokratisierung der Kapitalmärkte

• Investments kann heute jeder - auch reine Versicherungsmakler

 

Inhalte


	Warum steigende Zinsen den Wohlstandsaufbau in Deutschland gefährden
	Was Berater dagegen tun können
	Die Aufgabe von Kapitalmärkten
	Technische & Informationstechnische Demokratisierung der Kapitalmärkte
	Investments kann heute jeder - auch reine Versicherungsmakler


 

Methode/Medien


Webinar, Vortrag, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Christoph R. Kanzler

Geschäftsführer 30plusX GmbH


 


Heiko Storjohann

Referent Vertriebsunterstützung

AL Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Bausparen


                                AL_Neo Tarifschulung 2024 

                                
                                    
                                        
                                            Bausparen flexibel gedacht 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen und deren MitarbeiterInnen, die aktiv in der Bauspar- und Baufinanzierungsberatung tätig sind.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen im Webinar die Eckdaten unseres Tarifs AL_Neo kennen. Wir zeigen Ihnen, wie Sie den Tarif im Vergleich zu anderen Tarifen am Markt beraten und wie Sie die besonderen Vorteile im Kundengespräch argumentieren. 

 

Inhalte


	Die wichtigsten Merkmale des Tarifs und Bedeutung für Ihre Kunden
	Die besonderen Vorteile des Tarifs und wie Sie diese in Kundenargumente umsetzen
	Welche Tarifvariante Sie für welche Zielgruppe anbieten
	Hinweis zum Online-Rechner Bausparen


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat gestellt werden.

 

Referenten


Jörg Schröder

Geschäftsbereichsleiter Bausparen/ Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG

 


und

 


Nicole Laudien

Produktmanagerin Bausparen

Alte Leipziger Bauspar AG


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: bauspar@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die in der jüngeren Vergangenheit Annuitätendarlehen mit späterer Restschuld vermittelt haben und nach Lösungen für eine zinssichere Prolongation in der Zukunft suchen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie, wie Sie Ihren Kunden einfach aufzeigen, welche Auswirkung eine Zinssteigerung in der Zukunft hat und wie sich Ihre Kunden davor mit einem Bausparvertrag schützen können. 



 


Inhalte


	Betrachtung der aktuellen Zinssteigerung und möglicher weiteren Entwicklungen am Zinsmarkt. 
	Kurze Berechnung der Restschuld eines Annuitätendarlehens und Betrachtung der Auswirkung von Zinssteigerungen.
	Argumente für die Absicherung durch einen Bausparvertrag.


 

Methode/ Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Geschäftsbereichsleiter Bausparen/ Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: bauspar@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Lernen Sie den effektiven Einsatz von penseo in einer hybriden Arbeitnehmerberatung kennen und die Funktionsweise einer sicheren Verwaltung von bAV, bKV und bBU-Verträgen für Ihre Firmenkunden.

 

Inhalte


	Kennenlernen von penseo
	Einsatz der Arbeitnehmerberatung
	Funktionsweise der Verwaltung


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Morten Hartmann

Geschäftsführer penseo

 





Ralf Kaiser

Direktionsbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele





Es werden die Herausforderungen des Arbeitgebers identifiziert und etwaige Lösungen im Rahmen der betrieblichen Vorsorge besprochen.

Es wird versucht, ein Budget beim Arbeitgeber für die betriebliche Vorsorge zu schaffen oder aus einer geplanten Gehaltserhöhung zu optimieren.

Anschließend erfolgt die Konzeption und die sozialversicherungs- und steuerrechtlichen Rahmenbedingen.

 

Inhalte


	Kennenlernen des Budget-Beraters in Bezug auf die betriebliche Vorsorge
	Optimierung des Budget zwischen Gehaltserhöhung und vetrieblicher Vorsorge
	Konzepterstellung der Rahmenbedingungen 


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Daniel Hensel

Customer Success Broker

Xempus



Marc-Andree Böwing

Direktionbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie wie der Registrierungsprozess der Hallesche4u funktioniert und erhalten einen Einblick in die Funktionsweisen der App. Von der Hinterlegung der eigenen Bankverbindung bis hin zur Einreichung von Kostenbelegen erfahren Sie alle HInweise um beim Kunden zu punkten. Er werden FAQ aufgezeigt und Ansprechpartner benannt.

 

Inhalte


Hallesche4u-App:


	Registrierung
	Funtionsweise
	Weitere Tipps


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Bastian Wandke

Direktionsbeauftragter Kompetenzcenter Firmenkunden

Vertrieb Kranken



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Voraussetzung für die Bildungszeit und das Teilnahmezertifikat


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Lernen Sie das digitale Tool für die HR-Prozesse be+ als vertrieblichen Ansatz kennen, um eine bAV und bKV beim Kunden sichtbar zu machen.


Der Vorteil: Die Information für Ihre Kunden erfolgt auf einer täglich genutzen Plattform.  

 

Inhalte


	Das digitale Personaltool von be+ kennenlernen
	Integration von bAV und bKV 


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Frank Nobis

Geschäftsführer be+



Ralf Kaiser

Direktionsbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem Tool E@sy Web Leben aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen die zahlreichen Funktionen und Inhalte in Easy Web Leben kennen und wie diese Highlights Sie im bAV-Beratungsalltag unterstützen können. 

 

Inhalte


	Kniffe in EasyWebLeben
	Integration des Tools im Beratungsalltag
	bAV-Vorteilsrechner und Mehr


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Tobias Schwaiger

Spezialist Digitale Services

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem Tool fin4u aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie in dem Webinar warum Ihre Kunden die fin4u App nutzen sollten. Lernen Sie den Funktionsumfang der App fin4u kennen, insbesondere mit Bick auf die bAV Verträge. Zu guter Letzt erhalten Sie einen Ausblick zur Strategie der App fin4u.

 

Inhalte


	Warum fin4u?
	Funktionsumfang
	Betrachtung bAV


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Vanessa Hübschen

Productowner fin4u

Marketing ALH Gruppe



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten Informationen zu dem Registrierungsprozess des Hallesche Firmenkundenportals. Ebenso lernen Sie das Firmenkundenportal selbst kennen und werden in der Handhabung geschult.


Es wird aufgezeigt, wie wesentliche Vorgänge über das Portal umgesetzt werden können und wie Sie sicher im Portal navigieren. 


Es werden FAQ Kataloge und Erklär-Filme (Hilfe zur Selbsthilfe) aufgezeigt und Ansprechpartner benannt.

 

Inhalte


bKV-Tool:


	Registrierung 
	Funktionsweise
	Änderungsaufträge


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Bastian Wandke

Direktionsbeauftragter Kompetenzcenter Firmenkunden

Vertrieb Kranken



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Voraussetzung für die Bildungszeit und das Teilnahmezertifikat


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur strategischen Vertriebsplanung in der Altersvorsorgeberatung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Seien Sie live dabei, wenn Ihnen DER VERTRIEBSCOACH Jörg Laubrinus, exklusiv für die Vertriebsdirektion München wertvolle Mehrwerte für Ihren Unternehmererfolg für die sofortige Umsetzung präsentiert. 




Es werden 3 wichtige Säulen vorgestellt, die gut im Vertriebsalltag integriert werden können und gleichzeitig einen echten Fortschritt in Ihrer Kundenberatung mitbringen. 




Sind Sie neugierig geworden? Dann melden Sie sich noch heute an!

 

Inhalte


	Der private Generationenvertrag
	Mehr Umsatz ohne größeren Zeitaufwand durch gezielte Planung
	Servicevereinbarungen 


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Jörg Laubrinus

Vertriebscoach



Mathias Meier

Leiter Vertriebsdirektion München

Accountmanagement Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Süd


E-Mail: vertrieb-leben-sued@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen, wie man mithilfe von wayly in wenigen Schritten die Kommunikation von betrieblichen Vorsorgelösungen auf ein zeitgemäßes Level hebt und dabei Mehrwerte für sich selbst als Vermittler, für die Unternehmen und die Mitarbeitenden generiert.


Ihnen werden wertvolle Argumente für die Sinnhaftigkeit digitaler Unterstützung in der bAV-Beratung geboten und ein konkreter Weg aufgezeigt, hybride Beratung effizient und erfolgreich bei der Kundschaft einführen zu können.


Lernen Sie ein Tool kennen, welches anhand der Wünsche und Bedürfnisse von Mitarbeitenden entwickelt worden ist und Sie in der Akquisition und Beratung sinnvoll unterstützt.

 

Inhalte


	betriebliche Vorsorgelösungen
	Kennenlernen des Tools wayly und wie dies in der Beratung genutzt werden kann 
	Nutzen für den Mitarbeitenden kennenlernen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Felix Noppenberger

Geschäftsführer wayly



Jochen Prost

Leiter bAV Vertriebsunterstützung

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Kosten in Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Lange spielten die Kosten einer Rentenversicherung im Beratungsprozess nur eine untergeordnete Rolle. Heute schauen Kunden sehr viel genauer hin und vergleichen die Kosten unserer Produkte.


Wann ist eine Versicherung günstig oder teuer? Was sagt die Effektivkostenquote aus? Und was haben griechische Buchstaben mit Kosten zu tun? In diesem Webinar erhalten Sie fundierte Antworten von unserem Experten.  


Sigurd Löwe, Bereichsleiter Produktmathematik Alte Leipziger Leben, liefert Ihnen praxisorientierte Einblicke in die Kostenkalkulation und blickt mit Ihnen über den Tellerrand auf den Wettbewerb.  

 

 

Inhalte


	Verschiedene Kostenarten in Fondspolicen
	Die Effektivkostenquote
	Ein Blick auf den Wettbewerb  


 

Methode/Medien


Webinar


Fragen können am Ende im Chat gestellt werden

 

Referenten


Sigurd Löwe

Bereichsleiter Mathematische Produktkalkulation

AL Leben


 


Hildegard Upgang

Referentin Privatkunden Vertriebsunterstützng

AL Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem Vermittlerportal aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten einen ganz neuen Einblick in die Fähigkeiten, welche das Vermittlerportal der ALH bietet. Erfahren Sie, wie Sie diese Funktionen in Ihr tägliches Arbeiten mit aufnehmen können und somit noch effizienter werden.  

 

Inhalte


ALH Vermittlerportal:


	Tipps zur Versandeinstellung
	Kniffe zum Finden von Verträgen
	weitere hilfreiche Anwendungen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Zeno Lezius

Berater für Vermittlerprozesse

Vertriebsentwicklung



Wolfram Jeschke

Berater für Vermittlerprozesse

Vertriebsentwicklung



Thorsten Morbitzer

Direktionsbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem Videogenerator & Digidor aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erhalten Sie einen Einblick in die Marketing Unterstützung von der ALH Gruppe. Dabei zeigen wir Ihnen wie Sie die individuellen Website-Kampangenerstellung nutzen können oder die skalierbare und personalisierte Videokommunikation integrieren.  

 

Inhalte


	Skalierbare und personalisierte Videokommunikation
	Individuelle Website-Kampagnengestaltung


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Mischa Flinsbach

Referent Marketing

Marketing ALH Gruppe



Hendrik Sohlmann

Referent Marketing

Marketing ALH Gruppe



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Investmentlösungen innerhalb unserer Fondsprodukte aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten interessante Infos zu unseren Fondspolicen und den darin verfügbaren Investmentoptionen, um Ihre Kunden individuell und bedarfsgerecht beraten zu können.

 

Inhalte


	Informationen zu den Fondsrenten der Alte Leipziger
	Spannende Investmentoptionen
	Vertriebliche und fachliche Informationen zu den vorgestellten Investmentlösungen 


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Chirstian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Südwest


Alan Horovitz

Regional Director & Vice President

Dimensional


Markus Weis

Managing Director, Head of SPDR ETFs Germany & Austria

SPDR


Torsten Hansen

Senior client Relationship Manager

M&G


Markus Lück

Sales Director Wholesale

Nordea Asset Management



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 4 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Campus Team Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten einen Überblick über die Vorteile des Beraterportals im Alte Leipziger Firmenportal.


Sie als Nutzer des Firmenportals werden in die Lage versetzt, zukünftig in einem gemeinsamen Datenhaushalt Ihren bAV-Bestand bei der Alte Leipziger zu verwalten. Außerdem können Sie direkt aus dem Berater-Cockpit in die Arbeitnehmerberatung von bereits bestehenden als auch neu akquirierten Arbeitgebern einsteigen.


Ihr Plus: Eine ausführliche Arbeitnehmerberatungsstrecke bei der Sie am Ende den Antrag digital signieren lassen oder direkt selber policieren können. 

 

Inhalte


	Kennenlernen des Beraterportals
	Einblick in die Arbeitnehmerberatung über das Portal
	Direkte Policierung


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Fabian Nadler

Geschäftsführer epension



Andreas Pohlmann

Direktionsbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Campingversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse im Hinblick auf die Campingversicherung ausbauen?


Sie sind außerdem daran interessiert, welche Möglichkeiten die AL-Sach hier mit ihrer TOP-Deckung und mit Erweiterungsmöglichkeiten zum Bedarf des Endkunden anbietet?  


Sie erhalten in diesem Webinar Informationen zu den wichtigsten Inhalten unserer Campingversicherung mit den Highlights im Marktüberblick, um Ihre Kunden bedarfsgerecht umfänglich beraten und versichern zu können.

 

Inhalte


	die wichtigsten Deckungsinhalte der Campingversicherung
	Erweiterungen,  Besonderheiten und  Highlights 
	Vorstellung des Online-Rechners


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Thomas Stauder

Accountmanager

Vertriebsdirektion Mitte

Alte Leipziger Versicherung AG


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 30  Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Als ALH-Geschäftspartner erhalten Sie einen gesponserten Zugang zum Benefit-Portal. Dort können Sie das Konzept bAV/bKV Ihrem Kunden noch attraktiver darstellen! 


Erfahren Sie, 


	unter welchen Umständen Sie das Benefit-Portal in einer Starter-Variante “verschenken” können, 
	was es neben einer perfekten Darstellung der Versicherungslösungen noch bietet,
	welche Vorteile sich auch für Sie als Makler daraus ergeben können.


 

Inhalte


	Den zielgerichteten Einsatz und die Mehrwerte eines Mitarbeiters
	Benefitportal für seinen erkennen
	Integration von Versicherungslösungen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Markus Schneider

Geschäftsführer benefit Concepts GmbH



Jochen Prost

Leiter bAV Vertriebsunterstützung

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur strategischen Vertriebsplanung in der Altersvorsorgeberatung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Seien Sie live dabei, wenn Ihnen DER VERTRIEBSCOACH Jörg Laubrinus, exklusiv für die Vertriebsdirektion München wertvolle Mehrwerte für Ihren Unternehmererfolg für die sofortige Umsetzung präsentiert. 




Es werden 3 wichtige Säulen vorgestellt, die gut im Vertriebsalltag integriert werden können und gleichzeitig einen echten Fortschritt in Ihrer Kundenberatung mitbringen. 




Sind Sie neugierig geworden? Dann melden Sie sich noch heute an!

 

Inhalte


	Der private Generationenvertrag
	Mehr Umsatz ohne größeren Zeitaufwand durch gezielte Planung
	Servicevereinbarungen 


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Jörg Laubrinus

Vertriebscoach



Mathias Meier

Leiter Vertriebsdirektion München

Accountmanagement Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Süd


E-Mail: vertrieb-leben-sued@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Mit Xempus bAV-Konzepte beraten 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV und bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Wie komme ich aus dem Budget-Berater in die konkrete Umsetzung?

Wir nehmen die Tarifanlage vor und gestalten die Zuschussregelung für das AG-Kollektiv. Nach der Umsetzung der AN-Beratung erfolgt die Festlegung des Status bzw. der Abschluss über eSignatur oder Listenanmeldung.

 

Inhalte


	Kennenlernen des Xampus advisor
	Anlage von Versorgungen
	Beratung von Arbeitnehmern


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Daniel Hensel

Customer Success Broker

Xempus



Thorsten Morbitzer

Direktionsbevollmächtigter bAV

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bAV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie bekommen einen Überblick über die Vorteil des AG-Portals. Sie können sich bei Ihrem Kunden als digitaler Partner seiner bAV Versorgung positionieren. Gleichzeitig können Sie gemeinsam mit dem Arbeitgeber im Firmenportal komplett digital Geschäftsvorfälle einfach und unkompliziert erledigen.

 

Inhalte


	Verwaltung im AG-Portal 
	Digitale Geschäftsvorfälle absetzen 
	Tipps zum Umgang mit dem AG-Portal 


 

Methode/Medien


Vortrag mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Fabian Nadler

Geschäftsführer epension



Fabienne Sellner

Referentin bAV Vertriebsunterstützung

Vertrieb Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: bav-partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu dem bKV Tool aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Lernen Sie die umfangreiche digitale Unterstützung der Hallesche für Ihr Firmenkundengespräch kennen und wie Sie die vielen Apps, von einem "Angebotskonfigurator" bis hin zur "bKV auf einen Klick“ nutzen können.

 

Inhalte


	Angebotskonfigurator
	Die App: Alles auf einen Klick


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat gestellt werden.

Diese werden im Nachgang zur Veranstaltung beantwortet.

 

Referenten


Jens Hefendehl

Direktionsbevollmächtigter Hallesche

Vertrieb Kranken



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Hallesche Krankenversicherung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Voraussetzung für die Bildungszeit und das Teilnahmezertifikat


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu PKV, Krankenzusatzversicherung, bKV & bAV als betriebliche Fürsorge, Berufsunfähigkeit und Grundfähigkeit aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Den Teilnehmern werden praxisnahes Grundlagenwissen und tarifspezifische Kenntnisse aus der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV vermittelt. Die Teilnehmer erfahren Inhalte und Argumente zur betrieblichen Fürsorge, Neuerungen zur BU und GF. Es werden Beratungs- und Vermittlungsansätze benannt, um diese bei Kundengesprächen übernehmen und anwenden zu können.

 

Inhalte


Themen Hallesche Kranken:


	Bennennung von Beratungs - und Vermittlungsansätzen in der PKV, Krankenzusatzversicherung und bKV
	Darlegung der besonderen Leistungsaussagen und damit verbundenen Vertriebsvorteile
	Praxisbezogener Austausch in der Umsetzung im Kundengespräch
	Transparenz:  Marktpositionierung & Tools



Themen Alte Leipziger Leben:


	Betriebliche Fürsorge im Rahmen der BAV
	Neuerungen 2024 in der BU und GF
	Produktbesonderheiten als Argumente in ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Ines Geßenhardt &André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 




Jürgen Ebermann

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Leben


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Investmentlösungen innerhalb unserer Fondsprodukte aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erhalten interessante Infos zu unseren Fondspolicen und den darin verfügbaren Investmentoptionen, um Ihre Kunden individuell und bedarfsgerecht beraten zu können.

 

Inhalte


	Informationen zu den Fondsrenten der Alte Leipziger
	Spannende Investmentoptionen
	Vertriebliche und fachliche Informationen zu den vorgestellten Investmentlösungen 


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Chirstian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Südwest


Alan Horovitz

Regional Director & Vice President

Dimensional


Markus Weis

Managing Director, Head of SPDR ETFs Germany & Austria

SPDR


Torsten Hansen

Senior client Relationship Manager

M&G


Markus Lück

Sales Director Wholesale

Nordea Asset Management


Kirstin Krepper-Braun

Accountmanagerin Leben

Vertriebsdirektion Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 4 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Campus Team Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die Ihre Beratungskompetenz rund um Firmenkunden erneuern oder ausbauen möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Der Firmenkunde im Fokus:

Wir zeigen Ihnen an diesem Tag, wie Sie Ihre Firmenkundenberatung weiter ausbauen und professionalisieren können.

Sie lernen die Bedürfnisse von Firmenkunden an betriebliche Absicherungskomponenten kennen; mit dem Schwerpunkt der betrieblichen Krankenversicherung der Hallesche.

Ferner zeigen wir Ihnen unsere starken Lösungen in der bAV, der bAKS, der internationalen Krankenversicherung sowie die Chancen und Möglichkeiten der Anlage des Betriebsvermögens über die cleveren Lösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust.


 


Inhalte


	Ansprachemöglichkeiten und Wirkungsfelder der betrieblichen Krankenversicherung (bKV)
	Produktlösungen und wesentliche Vorteile der Hallesche in der bKV 
	Einrichtungsprozess einer bKV
	Produktlösungen bKV
	After-Sales-Unterstützung bei bKV-Implementierung
	bAV&bKV: betriebliche Fürsorgekonzept der Alte Leipziger und Hallesche für Firmenkunden
	Anlage im Betriebsvermögen: Produktlösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Hallesche Krankenversicherung a.G.


Sascha Marquardt, Leiter Firmenkunden


Angelika Nitsche, Leiterin Dezentraler Vertrieb (09.+10.+11.04.2024)


Lars Peters, Leiter Accountmanagement VD Nord (16.05.2024)


Christine Hefendehl, Leiterin Accountmanagement VD West (06.06.2024)


Yvonne Kühne, Leiterin Accountmanagement VD Mitte (18.06.2024)


Jens Hefendehl, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (09.04.2024)


Holger Buß, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (10.+11.04.2024)


Marcel Petschek, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (16.05.2024)


Carolin Birken, Direktionsbevollmächtigte Firmenkunden (06.+18.06.2024)


Dennis Warrelmann, Direktionsbevollmächtigter internationale Krankenversicherung


 


Alte Leipziger Lebensversicherung a.G.


Alexander Brandt, Accountmanager VD Ost (09.04.2024)


Ralf Kaiser, bAV Vertriebsunterstützung (10.+11.04.2024)


Andreas Pohlmann, bAV Vertriebsunterstützung (16.05.2024)


Marc-Andree Böwing, bAV Vertriebsunterstützung (06.06.2024)


Katharina Puchowski, bAV Vertriebsunterstützung (18.06.2024)


 


ALTE LEIPZIGER Trust Investment-Gesellschaft mbH


Heiko Schimpf, Direktionsbevollmächtigter 


Dr. Thomas Havermann, Direktionsbevollmächtigter (09.04.+16.05.+06.06.2024)


Oliver Sommer, Direktionsbevollmächtigter (10.+11.04.2024)


Heike Gielen, Direktionsbevollmächtigte (11.04.+18.06.2024)



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                Baufi Spezial "40 Jahre Zinssicherheit"



                Sicher - flexibel - bezahlbar!





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihren Kunden für die Baufinanzierung eine Lösung mit sehr langer Zinssicherheit anbieten wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie unsere neue Finanzierungslösung kennen.

 

Inhalte


	Produkt-Aufbau und Details
	Sonderkondition
	Antragstellung in Europace und eHyp
	Antragstellung auf direktem Weg



 


Methode/ Medien


Webinar mit Präsentation. Fragen können per Chat während des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Bereichsleiter Bausparen / Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: lothar.ehlen@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für

GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die  Kenntnisse und vorhandenes Wissen zu den Möglichkeiten der betrieblichen Pflegelösung aufbauen, festigen und vertiefen wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Wir sensibilieren Sie für die bestehenden Herausforderungen in Bezug auf die Pflegesituation in Deutschland: Wie wirkt sich die Pflegesituation in Deutschland auf die Belegschaft eines Unternehmens aus? Arbeitgeber und Unternehmer stehen vor unterschiedlichsten personalpolitischen Herausforderungen. Die betriebliche Krankenversicherung als Gesundheitsbenefit bei Mitarbeitenden gewinnt eine immer größere Bedeutung. Erfahren Sie in dem Webinar, wie mit der betrieblichen Pflegelösung FEELcare sich für Arbeitgeber und Sie als GeschäftspartnerIn ein ganzheitlicher Ansatz von betrieblichen Gesundheitskonzepten ergibt. Werden Sie und Ihr Firmenkunde zum Weltenvereiner!

 

Inhalte


	Aktuelle Pflegesituation in Deutschland
	personalpolitische Herausforderungen und FEELcare als ein Teil der Lösung 
	Mehrwerte und Nutzen der betrieblichen Pflegelösung



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Carolin Birken

Direktionsbevollmächtigte Firmenkunden

Hallesche Krankenversicherung




Bastian Wandke

Direktionsbeauftragter Kompetenzcenter Firmenkunden

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                            exclusiv für RVM 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


MitarbeiterInnen des Geschäftspartners RVM, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur KFZ-Flottenversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die TN lernen die Produktionsergebnisse der Tariferneuerung  2023 und die  Sanierungserfolge in 2024 kennen und erfahren wie sie  Zeichnungspakete abstimmen können.


Sie lernen wie sie den Flottentarif 2024 optimieren und in der Kundenberatung anwenden können.  Die TN lernen die Highlights der Flottenversicherung und Produktneuheiten kennen,  sie erfahren die versicherungsfähigen Betriebsarten, Sonderdeckungen und Kalkulationsverfahren.


Sie erhalten eine Vorstellung des Fuhrpartarifs und des Go20 Rechners und erweitern somit ihr Wissen für eine effektive Kundenberatung.  Die TN erhalten einen Rückblick in Antrags- und Annahmeabläufe. Sie erfahren den Status Quo im Flottengeschäft.  Sie lernen aktuelles über den  Veränderungsbedarf, neue Prozesse und die Partnerbewertung.

 

Inhalte


	Erneuerung des KFZ-Flottentarifes
	Highlights und Produktneuheiten
	versicherungsfähige Betriebsarten, Sonderdeckungen und Kalkulationsverfahren
	Vorstellung des Fuhrparktarifes und des Go20 Rechners


 

Methode/Medien


Vortrag im Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Andreas Eiler, Key-Accountmanager

Alte Leipziger Versicherung AG




Achim Welter

Kraftfahrt

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 4 Stunden


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Oberursel (Taunus)

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716282000000

                                            21.05.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            240 

                                            240  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Sachversicherung


                                Die Individual-Haftpflicht-Police (IHP/IHP-Bau) 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Versicherungsvermittler/-innen, Honorarberater/-innen und deren Mitarbeiter/-innen, die überwiegend in der gewerblichen Kundenberatung tätig sind und ihre Kompetenzen im Bereich des qualifizierten Haftpflichtgeschäfts erweitern möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie haben Gewerbekunden mit speziellen Haftpflicht-Risiken, welche i. d. R. über Standard-Policen nicht oder nur bedingt abzubilden sind. Hier erfahren Sie, welche Leistungen bedarfsgerecht abzusichern sind. Lernen Sie den aktualisierten Haftpflicht-Versicherungsschutz kennen, um Ihre Kunden kompetent beraten zu können.


Sie erfahren aktuelles zum Produktaufbau, den besonderen Deckungskonzepten und den optionalen Deckungserweiterungen. Sie werden über aktuelle und erweiterte Deckungsinhalte informiert und erhalten Fakten zur Risikoermittlung. 


Inhalte


	Produktaufbau der besonderen Deckungskonzepte
	aktuelle und erweiterte Deckungsinhalte 
	optionale Deckungserweiterungen (individuelle Vereinbarungen)
	Risikoermittlung


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

ragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Michael Schütz, Accountmanger Vertriebsdirektion West

Alte Leipziger Sach


Harry-Dirk Schäfer, DBV Haftpflicht

Alte Leipziger Sach



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716368400000

                                            22.05.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Best of PKV "Private Krankenversicherung" – Markttransparenz für beste Beratungsqualität 

                                
                                    
                                        
                                            Gemeinsamkeiten und Unterschiede in der privaten Krankenversicherung und Grundlagen in der Beitragskalkulation 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema private Krankenvollversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Wir zeigen Ihnen in dieser exklusiven Präsenzveranstaltung in Zusammenarbeit mit der PremiumCircle Deutschland GmbH auf, wie Sie Ihre Beratungsqualität steigern können und somit Professionalität bei der Endkundenberatung beweisen. 

 

Inhalte


	Systemunterschied GKV/PKV
	Leistungsunterschiede zwischen GKV und PKV  
	Leistungunterschiede innerhalb der PKV anhand der Bedingungen 
	Antrags- und Leistungsprüfung anhand praktischer Beispiele
	Grundlagen der Beitragskalkulation in der PKV


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Yvonne Kühne

Leiterin Accountmanagement

VD Mitte, Hallesche Krankenversicherung


 


Michael Humpel

Accountmanager

VD Mitte, Hallesche Krankenversicherung


 


Marc P. Gorr

Geschäftsführer

PremiumCircle Deutschland GmbH


 


Hendrik Scherer

Senior-Berater

PremiumCircle Deutschland GmbH


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 5 Stunden 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Oberursel

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716449400000

                                            23.05.2024 09:30

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            345 

                                            345  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Die Dent Tarife der Hallesche: Produkte und Services auf Top-Niveau 

                                
                                    
                                        
                                            Weil gesunde Zähne zum Anbeißen sind! 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die in der Kundenberatung tätig sind und ihre Kompetenzen im Bereich Zahnzusatzversicherung erweitern möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


In diesem Webinar stellen wir Ihnen die Leistungen der gesetzlichen Krankenkasse und den Eigenbedarf für den Kunden dar. Sie lernen die  Wichtigkeit der Zahnzusatzversicherung und deren Mehrwert für Ihre Kunden darzustellen. Um den Bedarf Ihrer Kunden optimal zu entsprechen, stellen wir Ihnen unsere maßgeschneiderten Lösungen und die wesentlichen Inhalte der Zahntarife der Hallesche vor. Ebenso zeigen wir Ihnen die Abschlussmöglichkeit und vertriebliche Unterstützung.

 


Inhalte


	Was bezahlt die gesetzliche Krankenkasse? 
	Vorteile einer Zahnzusatzversicherung
	Vorstellung unserer  unserer Dent Tarife 
	̵Positionierung im Markt / Vergleich zu den Mitbewerbern
	Begleitende Services
	Vertriebsunterstützung



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Gunnar Eckert

Accountmanager VD Nord

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716453000000

                                            23.05.2024 10:30

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            30 

                                            30  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Mit uns können Sie rechnen! Kostenworkshop fondsgebundene Rentenversicherungen 

                                
                                    
                                        
                                            AL Leben 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Kosten in Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Lange spielten die Kosten einer Rentenversicherung im Beratungsprozess nur eine untergeordnete Rolle. Heute schauen Kunden sehr viel genauer hin und vergleichen die Kosten unserer Produkte.


Wann ist eine Versicherung günstig oder teuer? Was sagt die Effektivkostenquote aus? Und was haben griechische Buchstaben mit Kosten zu tun? In diesem Webinar erhalten Sie fundierte Antworten von unserem Experten.  


Sigurd Löwe, Bereichsleiter Produktmathematik Alte Leipziger Leben, liefert Ihnen praxisorientierte Einblicke in die Kostenkalkulation und blickt mit Ihnen über den Tellerrand auf den Wettbewerb.  

 

 

Inhalte


	Verschiedene Kostenarten in Fondspolicen
	Die Effektivkostenquote
	Ein Blick auf den Wettbewerb  


 

Methode/Medien


Webinar


Fragen können am Ende im Chat gestellt werden

 

Referenten


Sigurd Löwe

Bereichsleiter Mathematische Produktkalkulation

AL Leben


 


Hildegard Upgang

Referentin Privatkunden Vertriebsunterstützng

AL Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Leben


E-Mail: partner@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716454800000

                                            23.05.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Sachversicherung
Highlight


                                Faire Schadenregulierung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach - Schadentage 2024 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Schkeuditz

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716883200000

                                            28.05.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            0

                                            

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Sachversicherung


                                Cyberrisiken im Bereich Heilwesen 

                                
                                    
                                        
                                            AL Sach 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Cyberversicherung im Bereich Heilwesen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie Neues über die Inhalte und  Notwendigkeit einer Cyberversicherung und die aktuelle Bedrohungslage.


Wir zeigen Ihnen die Highlights und Besonderheiten unserer Cyber Versicherung im Bereich Heilwesen. Sie lernen die Auswirkungen von Cyber-Attacken auf Ihre Kunden  kennen und können dies effizient in Ihrer Beratung anwenden.

 

Inhalte


	Cyberrisiken im Bereich Heilwesen
	Inhalte und Notwendigekeit der Cyberversicherung
	die Auswirkungen von Cyber Attacken



Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Norbert Oehlers

Accountmanager Vertriebsdirektion Nord

Alte Leipziger Sach



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1716969600000

                                            29.05.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                KV Experten next level - mit den Top-Lösungen der Hallesche 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für Swiss Life Select 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die überwiegend in der Kundenberatung tätig sind und Ihre Kompetenzen im Bereich Krankenversicherung erweitern möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Durch die Teilnahme an dieser Veranstaltung erlangen Sie Kenntnisse zu den Tarifen der NK.select Familie. Insbesondere lernen Sie das Risiko-Tool bei RVA anzuwenden. Darüber hinaus zeigen wir Ihnen die bKV Tarife FEELfree und FEELfree:up in Tiefe und Breite inkl. begleitender Prozesse, Tools und Services. Über plakative Vertriebsstorys aus der Praxis erfahren Sie, wie Sie das neu erlernte Know-how "auf die Straße" bringen und Vertriebserfolge für sich und den Kunden erzielen.

 

Inhalte


	Produktdetails zur NK.select Familie
	Das RVA-Tool
	Die bKV Tarife FEELfree und FEELfree:up
	Vertriebsstorys



Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Kerstin Steinmetz und Benjamin Lipke

Key Accountmanager

Hallesche Krankenversicheurng



Jana Naumann und Florian Müller

Risikospezialisten

Hallesche Krankenversicherung


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 4 Stunden 15 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Veranstaltung
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                                            255  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Aus der Praxis für die Praxis - Die Produkte der Hallesche 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für die Vertriebspartner der Elbtal Finanz GmbH & Co. KG 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Krankenversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erhalten vertriebliche Unterstützung zur Krankenversicherung, insbesondere der PKV und bKV. Sie lernen unsere Zielgruppenlösungen für Beamte, Mediziner und Personen aus dem Ausland kennen. Firmenkunden als bedeutende Zielgruppe - Erfahren sie die Ansätze der bKV und wie Sie diese in der Praxis anwenden und umsetzen können.

 

Inhalte


	Vollkostenversicherung und Ihre Bedeutung
	Optionstarife und daraus resultierende Möglichkeiten
	bKV als Benefit für die Firmenkunden


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 1 Stunde 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Präsenz.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Ein absolutes Muss - Grundfähigkeitsschutz für die Kleinsten bei der AL-Leben! 

                                
                                    
                                        
                                            AL-Leben VD Mitte 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Grundfähigkeitsabsicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kinder sind großartig - und sie haben besonderen Schutz verdient!


Die Grundfähigkeitsversicherung der AL-Leben ist besonders für die Kleinsten ein absolutes Muss. Warum? Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

 

Inhalte


	Grundfähigkeitsschutz für Kinder bei der AL-Leben - Tarifinhalte, Gestaltungsmöglichkeiten, Flexibilität


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Alexander Precht

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                FOKUS Firmenkunde 2024: betriebliche Fürsorge – bKV & bAV ganzheitlich betrachtet 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die Ihre Beratungskompetenz rund um Firmenkunden erneuern oder ausbauen möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Der Firmenkunde im Fokus:

Wir zeigen Ihnen an diesem Tag, wie Sie Ihre Firmenkundenberatung weiter ausbauen und professionalisieren können.

Sie lernen die Bedürfnisse von Firmenkunden an betriebliche Absicherungskomponenten kennen; mit dem Schwerpunkt der betrieblichen Krankenversicherung der Hallesche.

Ferner zeigen wir Ihnen unsere starken Lösungen in der bAV, der bAKS, der internationalen Krankenversicherung sowie die Chancen und Möglichkeiten der Anlage des Betriebsvermögens über die cleveren Lösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust.


 


Inhalte


	Ansprachemöglichkeiten und Wirkungsfelder der betrieblichen Krankenversicherung (bKV)
	Produktlösungen und wesentliche Vorteile der Hallesche in der bKV 
	Einrichtungsprozess einer bKV
	Produktlösungen bKV
	After-Sales-Unterstützung bei bKV-Implementierung
	bAV&bKV: betriebliche Fürsorgekonzept der Alte Leipziger und Hallesche für Firmenkunden
	Anlage im Betriebsvermögen: Produktlösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Hallesche Krankenversicherung a.G.


Sascha Marquardt, Leiter Firmenkunden


Angelika Nitsche, Leiterin Dezentraler Vertrieb (09.+10.+11.04.2024)


Lars Peters, Leiter Accountmanagement VD Nord (16.05.2024)


Christine Hefendehl, Leiterin Accountmanagement VD West (06.06.2024)


Yvonne Kühne, Leiterin Accountmanagement VD Mitte (18.06.2024)


Jens Hefendehl, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (09.04.2024)


Holger Buß, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (10.+11.04.2024)


Marcel Petschek, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (16.05.2024)


Carolin Birken, Direktionsbevollmächtigte Firmenkunden (06.+18.06.2024)


Dennis Warrelmann, Direktionsbevollmächtigter internationale Krankenversicherung


 


Alte Leipziger Lebensversicherung a.G.


Alexander Brandt, Accountmanager VD Ost (09.04.2024)


Ralf Kaiser, bAV Vertriebsunterstützung (10.+11.04.2024)


Andreas Pohlmann, bAV Vertriebsunterstützung (16.05.2024)


Marc-Andree Böwing, bAV Vertriebsunterstützung (06.06.2024)


Katharina Puchowski, bAV Vertriebsunterstützung (18.06.2024)


 


ALTE LEIPZIGER Trust Investment-Gesellschaft mbH


Heiko Schimpf, Direktionsbevollmächtigter 


Dr. Thomas Havermann, Direktionsbevollmächtigter (09.04.+16.05.+06.06.2024)


Oliver Sommer, Direktionsbevollmächtigter (10.+11.04.2024)


Heike Gielen, Direktionsbevollmächtigte (11.04.+18.06.2024)



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 3 Stunden 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Faire Schadenregulierung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach - Schadentage 2024 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                FEELcare - betriebliche Pflegelösung: Teil 2 

                                
                                    
                                        
                                            Keine Zeit zum Durchatmen - Erst „Hotel Mama“, dann „Residenz (Schwieger-)Tochter“ 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die Kenntnisse und vorhandenes Wissen zu den Möglichkeiten der betrieblichen Pflegelösung aufbauen, festigen und vertiefen wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Wir sensibilieren Sie für die bestehenden Herausforderungen in Bezug auf die Pflegesituation in Deutschland. Erfahren Sie, welches Potential und welche Bedeutung die betriebliche Pflegelösung FEELcare für Ihren Firmenkunden hat. Sie haben in dem Webinar die Möglichkeit eines exklusiven Austausches zu  aktueller Fragestellungen und  Praxisfällen mit Roland Brüggemann (Leiter unseres Kooperationspartners der Malteser Assistance), einem der führenden Pflegedienstleister in Deutschland.

 

Inhalte


	Herausforderungen von  Arbeitgeber und Arbeitnehmer kennelernen
	Potential und Bedeutung der betriebliche Pflegelösung FEELcare Ihren Firmenkunden
	Vertriebliche Herangehensweise und Ansprachekonzepte
	Klärung aktueller Fragestellungen und Besprechung von Praxisfällen 


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Carolin Birken

Direktionsbevollmächtigte Firmenkunden

Hallesche Krankenversicherung




Bastian Wandke

Direktionsbeauftragter Kompetenzcenter Firmenkunden

Hallesche Krankenversicherung 




Roland Brüggemann

Leiter Malteser Assistance



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                So flexibel kann eine Fondspolice sein 

                                
                                    
                                        
                                            Ein echter Mehrwert für Ihre Kundenberatung! 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Ihre Kunden brauchen Flexibilität bei der Altersvorosrge und auch nach Rentenbeginn? Dann habe ich das Richtige für Sie!


Lernen Sie unsere Tarife FR10 und FR30 kennen:  Welche Gestaltungsmöglichkeiten gibt es? Was ist die fondsbasierte Auszahlphase? Was sind die Vorteile einer NAV-Vergütung?


Das und noch mehr erfahren Sie in diesem Webinar - ein echter Mehrwert für Ihre Kundenberatung!

 


Inhalte


	Tarif FR10 - Flexible Fondsrente mit fondsbasierter Auszahlphase
	Tarif FR30 - Fondsrente gegen Einmalbeitrag mit NAV-Tarifgruppen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Markus Wolf

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Webinarreihe: Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen (Juni 2024) 

                                
                                    
                                        
                                            Thema folgt ... 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.

Hier erfahren Sie regelmäßig alle Top News zum Thema Investmentfonds in Fondspolicen!


Da wir in jedem Webinar aktuelle Themen für Sie behandeln, stehen diese erst ca. 2 Wochen vor dem Webinar fest.

Sobald die Themen feststehen, finden Sie diese hier auf der Beschreibungsseite.


 


Weitere Termine der Webinar-Reihe:


11.07.2024 um 10:00 Uhr

09.10.2024 um 14:00 Uhr

06.11.2024 um 14:00 Uhr

04.12.2024 um 14:00 Uhr


 


Melden Sie sich gleich zu allen Terminen an, damit Sie keine News verpassen! 


 


 


Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Grundlagen des Vermittlerportal - Information zu allen Sach-Sachsparten 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Funktionen des Vermittlerportal aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die TeilnehmerInnen lernen den einfachen Zugriff über Favoriten in das Vermittlerportal und in  alle Sach Sparten.


Sie erfahres Neues über die Newsletter-Funktion und über den Support bei Fragen. Sie erhalten einen Überblick zu "Mein Portal" und im Detail zu den Online-Rechnern, zu Sparten- und Produktinformationen, zu Druckstücken und zur Kachel aktuelle Themen.


Sie lernen wo sie Informationen zum Vertrag, zu Schäden und Kundenschriftwechsel abrufen können. Sie erfahren wie sie Angebote berechnen und Anträge online einreichen können und können dies dann im Anschluss kundenorientiert anwenden.

 

Inhalte


	Zugriff über Favoriten ins Vermittlerportal und in alle Sach Sparten
	Newsletter-Funktion
	Support im Vermittlerportal
	Online-Rechner und Online-Anträge
	Information zu Verträgen, Schäden und Kundenschriftwechsel


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Eiler

Key-Accountmanager

Alte Leipziger Sach

 


Frank Hofmann

Key-Accountmanager

Alte Leipziger Sach



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Digitale Unterschrift - Was geht und wie funktioniert es? 

                                
                                    
                                        
                                            Vorteile für Sie und Ihre Kunden. 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema digitale Beratung und Antragstellung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Digitale Unterschrift - welche Vorteile haben Sie und Ihr Kunde davon?

Und wie funktioniert das eigentlich in der Praxis?


Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

Inhalte


	Digitale Unterschrift mit inSign in der Kundenberatung anwenden


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Birgit Schwickart

Leiterin Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Berufsunfähigkeit mit viel Erfahrung - Bewährtes und Neues im Gleichgewicht! 

                                
                                    
                                        
                                            AL-Leben VD Mitte 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Berufsunfähigkeitsversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die AL ist Ihr Top-Partner beim Thema BU - und das schon seit vielen Jahren!


Warum Ihre Kunden mit unserem BU-Schutz auf der sicheren Seite stehen, das verrate ich Ihnen in diesem Webinar!

 

Inhalte


	BU-Schutz bei der AL-Leben - Tarif-Highlights und Neuerungen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Manuel Schwander

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi @alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Das Leben kann so einfach sein - Die digitalen Tools der AL-Leben für Ihren Vertriebsalltag! 

                                
                                    
                                        
                                            Unterstützung in Ihrer Kundenberatung 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu digitalen Tools aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kundenberatung - Ihr Alltag ist die Königsdisziplin, aber leider auch sehr komplex!


Unterstützung ist erlaubt - deshalb besuchen Sie dieses Webinar und erfahren Sie, wie Sie die Tools der AL-Leben in Ihren Beratungsgesprächen einsetzen können und wie Sie und Ihre Kunden davon profitieren. 

 

Inhalte


	Digitale Tools - Unterstützung in Ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Manuel Schwander

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi @alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung
Krankenversicherung


                                FOKUS Firmenkunde 2024: betriebliche Fürsorge – bKV & bAV ganzheitlich betrachtet 

                                
                                    
                                        
                                            Excellence – made by ALH Gruppe 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die Ihre Beratungskompetenz rund um Firmenkunden erneuern oder ausbauen möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Der Firmenkunde im Fokus:

Wir zeigen Ihnen an diesem Tag, wie Sie Ihre Firmenkundenberatung weiter ausbauen und professionalisieren können.

Sie lernen die Bedürfnisse von Firmenkunden an betriebliche Absicherungskomponenten kennen; mit dem Schwerpunkt der betrieblichen Krankenversicherung der Hallesche.

Ferner zeigen wir Ihnen unsere starken Lösungen in der bAV, der bAKS, der internationalen Krankenversicherung sowie die Chancen und Möglichkeiten der Anlage des Betriebsvermögens über die cleveren Lösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust.


 


Inhalte


	Ansprachemöglichkeiten und Wirkungsfelder der betrieblichen Krankenversicherung (bKV)
	Produktlösungen und wesentliche Vorteile der Hallesche in der bKV 
	Einrichtungsprozess einer bKV
	Produktlösungen bKV
	After-Sales-Unterstützung bei bKV-Implementierung
	bAV&bKV: betriebliche Fürsorgekonzept der Alte Leipziger und Hallesche für Firmenkunden
	Anlage im Betriebsvermögen: Produktlösungen der Alte Leipziger Lebensversicherung und der Alte Leipziger Trust


 

Methode/Medien


Vortrag/Lehrgespräch mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern.

 

Referenten


Hallesche Krankenversicherung a.G.


Sascha Marquardt, Leiter Firmenkunden


Angelika Nitsche, Leiterin Dezentraler Vertrieb (09.+10.+11.04.2024)


Lars Peters, Leiter Accountmanagement VD Nord (16.05.2024)


Christine Hefendehl, Leiterin Accountmanagement VD West (06.06.2024)


Yvonne Kühne, Leiterin Accountmanagement VD Mitte (18.06.2024)


Jens Hefendehl, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (09.04.2024)


Holger Buß, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (10.+11.04.2024)


Marcel Petschek, Direktionsbevollmächtigter Firmenkunden (16.05.2024)


Carolin Birken, Direktionsbevollmächtigte Firmenkunden (06.+18.06.2024)


Dennis Warrelmann, Direktionsbevollmächtigter internationale Krankenversicherung


 


Alte Leipziger Lebensversicherung a.G.


Alexander Brandt, Accountmanager VD Ost (09.04.2024)


Ralf Kaiser, bAV Vertriebsunterstützung (10.+11.04.2024)


Andreas Pohlmann, bAV Vertriebsunterstützung (16.05.2024)


Marc-Andree Böwing, bAV Vertriebsunterstützung (06.06.2024)


Katharina Puchowski, bAV Vertriebsunterstützung (18.06.2024)


 


ALTE LEIPZIGER Trust Investment-Gesellschaft mbH


Heiko Schimpf, Direktionsbevollmächtigter 


Dr. Thomas Havermann, Direktionsbevollmächtigter (09.04.+16.05.+06.06.2024)


Oliver Sommer, Direktionsbevollmächtigter (10.+11.04.2024)


Heike Gielen, Direktionsbevollmächtigte (11.04.+18.06.2024)



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 3 Stunden 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Betriebliche Fürsorge: Mit bAV & bKV gemeinsam für starken Antrieb sorgen 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Themen bAV und bKV aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Der Fachkräftemangel in Deutschland ist allgegenwärtig. Wie können neue MitarbeiterInnen gewonnen und gehalten werden?


Die "betriebliche Fürsorge" kann dabei helfen: Die positiven Effekte der bKV für Mitarbeiter und Unternehmen greifen sofort, während die bAV für finanzielle Sicherheit im Alter sorgt. 


Welche Chancen Ihnen und Ihren Kunden durch das Thema betriebliche Fürsorge geboten werden, wie Sie das Thema in Ihren Kundengesprächen platzieren und wie wir Sie dabei unterstützen - das erfahren Sie in diesem Webinar.

 

Inhalte


	Mehrwerte für Arbeitgeber und Arbeitnehmer schaffen
	bAV und bKV aus einer Hand - Das bietet Ihnen die ALH Gruppe 


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Carolin Birken

Direktionsbevollmächtigte bKV

Hallesche

 


Thorsten Morbitzer

Direktionsbevollmächtiger bAV

AL-Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Campus-Team Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die in der jüngeren Vergangenheit Annuitätendarlehen mit späterer Restschuld vermittelt haben und nach Lösungen für eine zinssichere Prolongation in der Zukunft suchen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie, wie Sie Ihren Kunden einfach aufzeigen, welche Auswirkung eine Zinssteigerung in der Zukunft hat und wie sich Ihre Kunden davor mit einem Bausparvertrag schützen können. 



 


Inhalte


	Betrachtung der aktuellen Zinssteigerung und möglicher weiteren Entwicklungen am Zinsmarkt. 
	Kurze Berechnung der Restschuld eines Annuitätendarlehens und Betrachtung der Auswirkung von Zinssteigerungen.
	Argumente für die Absicherung durch einen Bausparvertrag.


 

Methode/ Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation im Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Geschäftsbereichsleiter Bausparen/ Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: bauspar@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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Highlight


                                Faire Schadenregulierung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Alte Leipziger Sach - Schadentage 2024 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


InhaberInnen und MitarbeiterInnen von Maklerbüros, AgenturinhaberIinnen oder verantwortlicher MitarbeiterInnen die in ihren Unternehmen die Kunden bei der Schadenaufnahme und -bearbeitung unterstützen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Sie möchten Ihre Kenntnisse auf den neuesten Stand bringen und sich mit Fachleuten aus dem Bereich Schaden, externen Schadenpartnern und mit ihren Kollegen zu aktuellen Fragestellungen "rund um das Thema Schadenregulierung" austauschen. Sie sind daran interessiert die Prozesse innerhalb Ihres Vermittlungsunternehmens zu überprüfen und möchten darüber hinaus Ihre Erfahrungen und Fragestellungen aktiv in die Veranstaltung einbringen? Dann kommen Sie zu einem unserer Schadentage!


Nach den Impulsvortägen stellen sich Ihnen unsere internen und externen Partner auf unserem Marktplatz vor und erläutern Ihnen die verschiedensten aktuellen Möglichkeiten der Schadenverhütung, Schadenminimierung und Schadenbehebung.



Sie haben die Möglichkeit die Serviceleistungen unserer Partner live zu erleben und erhalten direkt im Dialog mit Ihnen Antworten auf Ihre Fragen, die Sie dann kundenorientiert anwenden können.

 

Inhalte


	Steigerung der Kompetenzen beim Kontakt mit dem Kunden im Schadenfall zur

	-Kraftfahrtversicherung

	-Sachversicherung (Hausrat-, Gebäude- und Glasversicherung)

	-Allgemeine Haftpflichtversicherung
	Qualifizierte Schadensteuerung durch bessere Kenntnisse zu den AL-Partnernetzen, etc.
	Möglichkeiten zur Schadenminimierung/-verhütung mit Fachleuten besprechen und kennen lernen
	Durch optimale Nutzung des Vermittlerportals doppelte Arbeiten vermeiden und Zeit gewinnen


 

Methode/ Medien


Vortrag mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern

 

Referenten


Lars Pollmüller, Leiter Dienstleister und Schadenmanagement

Alte Leipziger Versicherung AG


Marcus Tersi, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Kai Waldmann, Vorstand

Alte Leipziger Versicherung AG


Michael Neuhalfen, Leiter Vertrieb Sach

Alte Leipziger Versicherung AG


Ralf Köppe, DMS GmbH


Klaus Lindner, CarSN


Alexander Backhaus, Enterprise Mobility


David Linke, Enterprise Mobility


Bernd Heling, Polygon Deutschland GmbH


Fabian Kampfmann, Property€xpert GmbH


Andreas Kykal, Eucon Digital GmbH


Tobias Plester, SSH GmbH


Ulrich Kühne, Junited Autoglas


Manfred Henßel, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


Daniel Köll, Kunden- und Schadenservice

Alte Leipziger Versicherung AG


 


 


 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 6 Stunden 


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Präsenzveranstaltung - Wichtige Hinweise.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Mit uns können Sie rechnen - Kostenworkshop fondsgebundene Rentenversicherung 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Kosten in Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kosten, Kosten und noch mehr Kosten. Bei Fondsrenten kann man leicht den Überblick verlieren - und wie soll man das alles seinem Kunden erklären?


Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

Inhalte


	Verschiedene Kostenarten in Fondspolicen
	Hochrechnungstricks erkennen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Birgit Schwickart

Leiterin Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Baufi Spezial - 40 Jahre Zinssicherheit 
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                Baufi Spezial "40 Jahre Zinssicherheit"



                Sicher - flexibel - bezahlbar!





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihren Kunden für die Baufinanzierung eine Lösung mit sehr langer Zinssicherheit anbieten wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/ Lernziele


Lernen Sie unsere neue Finanzierungslösung kennen.

 

Inhalte


	Produkt-Aufbau und Details
	Sonderkondition
	Antragstellung in Europace und eHyp
	Antragstellung auf direktem Weg



 


Methode/ Medien


Webinar mit Präsentation. Fragen können per Chat während des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Andreas Focke

Bereichsleiter Bausparen / Baufinanzierung

Alte Leipziger Bauspar AG



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Bauspar


E-Mail: lothar.ehlen@alte-leipziger.de


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für

GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Lebensversicherung


                                Webinarreihe: Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen (Juli 2024) 

                                
                                    
                                        
                                            Thema folgt ... 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.

Hier erfahren Sie regelmäßig alle Top News zum Thema Investmentfonds in Fondspolicen!


Da wir in jedem Webinar aktuelle Themen für Sie behandeln, stehen diese erst ca. 2 Wochen vor dem Webinar fest.

Sobald die Themen feststehen, finden Sie diese hier auf der Beschreibungsseite.


 


Weitere Termine der Webinar-Reihe:


09.10.2024 um 14:00 Uhr

06.11.2024 um 14:00 Uhr

04.12.2024 um 14:00 Uhr


 


Melden Sie sich gleich zu allen Terminen an, damit Sie keine News verpassen! 


 


 


Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Inpats und Expats absichern im Rahmen von Gruppenverträgen – Spitzenberatung im iKV-Umfeld 

                                
                                    
                                        
                                            Intelligente Gesundheitslösungen für die Entsendung Ihrer Mitarbeiter ins/vom Ausland 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die im Firmenkundengeschäft tätig sind oder tätig  werden möchten und Ihre Kompetenzen im Bereich Gruppenkrankenversicherungslösungen für internationale Arbeitgeber erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie von uns in diesem Webinar, wie die Gruppenkrankenversicherungslösungen der Hallesche das Krankheitskostenrisiko bei Dienstreisen und Entsendungen optimal absichert. Wir erläutern, wie Sie im Gespräch den Bedarf des Kunden ansprechen können und auf welche Leistungen es wirklich ankommt. Sie verstehen die rechtlichen Rahmenbedingungen und kennen die cleveren Produktlösungen der Hallesche. 




 


Inhalte


	Auslöser für den Bedarf und die Anforderungen an den Versicherungsschutz erkennen
	Hallesche Produktlösungen für Firmenkunden
	Rechtliche Hintergründe und Besonderheiten
	Versicherungsbedarf Gruppengeschäft identifizieren
	Zielgerichtete Angebote anfordern


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dennis Warrelmann

Direktionsbevollmächtiger Ausland

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                FEELfree – Tarifwelt: Concordia Spezial 

                                
                                    
                                        
                                            bKV-Beratung auf Spitzenniveau mit Lösungen der Hallesche 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Concordia-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur FEELfree Tarifwelt aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die betriebliche Krankenversicherung (bkV) entwickelt sich weiter rasant. Lernen Sie die FEELfree Tarifwelt der Hallesche im Bereich der bKV kennen und UP-daten Sie sich auf den neusten Stand, so dass Sie neue und auch bestehende Firmenkunden für die bKV begeistern und gewinnen können. Grenzen Sie sich in 2024 mit Expertenwissen vom Wettbewerb ab!




 


Inhalte


	Marktpotentiale in der bKV
	Mehrwerte der Hallesche Krankenversicherung: Unsere Marktvorteile
	Feelfree:UP-plus
	Gegenüberstellung der Tarife


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                FEELfree – Tarifwelt spezial 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


LVM-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur FEELfree Tarifwelt aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die betriebliche Krankenversicherung (bkV) entwickelt sich auch weitern rasant. Lernen Sie die FEELfree Tarifwelt der Hallesche im Bereich der bKV kennen und UP-daten Sie sich auf den neusten Stand, so dass Sie neue und auch bestehende Firmenkunden für die bKV begeistern und gewinnen können.

 

Inhalte


	Marktpotentiale in der bKV
	Mehrwerte der Hallesche Krankenversicherung: Unsere Marktvorteile
	Feelfree:UP-plus
	Gegenüberstellung der Tarife



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Die bKV Ansprache - Wirkungsfelder und Ziele Ihrer Firmenkunden  (Concordia spezial) 

                                
                                    
                                        
                                            bKV-Beratung auf Spitzenniveau mit Lösungen der Hallesche 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Concordia-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bKV Ansprache aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die betriebliche Krankenversicherung (bkV) entwickelt sich auch weitern rasant. Lernen Sie die bKV Ansprache und die Wirkungsfelder und Ziele der Firmenkunden kennen und UP-daten Sie sich auf den neusten Stand, so dass Sie neue und auch bestehend Firmenkunden für die bKV begeistern und gewinnen können. Grenzen Sie sich in 2024 mit Expertenwissen vom Wettbewerb ab!




 


Inhalte


	Ansprachemöglichkeiten anhand Branchen 
	Zielführende Internet-Recherche vor der Kundenansprache
	Best Practice in der bKV-Ansprache mit Erfahrungsaustausch.



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1725523200000

                                            05.09.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Die bKV Ansprache - Wirkungsfelder und Ziele Ihrer Firmenkunden (LVM spezial) 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


LVM-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bKV Ansprache aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die betriebliche Krankenversicherung (bkV) entwickelt sich auch weitern rasant. Lernen Sie die bKV Ansprache und die Wirkungsfelder und Ziele der Firmenkunden kennen und UP-daten Sie sich auf den neusten Stand, so dass Sie neue und auch bestehend Firmenkunden für die bKV begeistern und gewinnen können.




 


Inhalte


	Ansprachemöglichkeiten anhand Branchen
	Zielführende Internet-Recherche vor der Kundenansprache
	Best Practice in der bKV-Ansprache mit Erfahrungsaustausch.



 


  


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Aus der Praxis für die Praxis: Optimale Kundenberatung mit dem KV Rechner – Part I 

                                
                                    
                                        
                                            PKV Beratung in der Neukundengewinnung 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Beratung von Krankenversicherung mit dem KV Rechner erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erhalten vertriebliche Unterstützung zu Krankenkostenvollversicherung. Sie lernen den Umgang mit dem KV Rechner (Tool) und können damit die PKV-Beratung intensivieren und effektiv sowie lösungsorientiert ausbauen. Konkret erfahren Sie in Part I  mehr zu den Themen der steuerlichen Betrachtung des KV-Beitrags (inkl. Kinder) und der Beitragsentlastungen. Nach dem Webinar sind die Teilnehmer in der Lage das Tool bestmöglich in der Praxis anzuwenden.


Part II der Webinarreihe (PKV Beratung beim Bestandskunden) wird jeweils am Folgetag angeboten.

 

Inhalte


	Nettobetrachtung der aktuellen Situation im Fallbeispiel
	Vorschlag PKV - effektive Beitragshöhe
	Familienplanung mit Ausblick Kinder
	Beitragsentlastung im Alter


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dagmar Fohri

Accountmanagerin VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Krankenversicherung


                                Aus der Praxis für die Praxis: Optimale Kundenberatung mit dem KV Rechner – Part II 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Krankenversicherung erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die Teilnehmer erhalten vertriebliche Unterstützung zu Krankenkostenvollversicherung. Sie lernen den Umgang mit dem KV-Rechner (Tool) und können damit die PKV-Beratung intensivieren und ausbauen. Konkret erfahren Sie mehr zu den Themen: Möglicher Vorauszahlungen und Beitragsentlastungen. Beitragsberechnung der GKV im Alter. Beitragsberechnung der GKV im Alter. Nach dem Webinar sind die Teilnehmer in der Lage das Tool bestmöglich in der Praxis anzuwenden.


Part I der Webinarreihe (PKV Beratung in der Neukundengewinnung)  wird jeweils am Vortag angeboten.

 

Inhalte


	Nettobetrachtung der aktuellen Situation im Fallbeispiel
	Steuerliche Aspekte der Beitragsvorausszahlung
	Höhe der Beiträge im Alter zur GKV


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dagmar Fohri

Accountmanagerin VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 


 


André Omar

Accountmanager VD Ost

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                Hi.Traveller & Hi.Expat - Gruppenversicherung Ausland neu gedacht (Concordia spezial) 

                                
                                    
                                        
                                            iKV-Beratung auf Spitzenniveau mit Lösungen der Hallesche 
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                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Concordia-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Auslandsreisekrankenversicherung im Firmenkundengeschäft aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie von uns in diesem Webinar, wie die Gruppenkrankenversicherungslösungen der Hallesche das Krankheitskostenrisiko bei Dienstreisen und Entsendungen optimal absichert. Sie erfahren, wie Sie im Gespräch den Bedarf des Kunden ansprechen können und auf welche Leistungen es ankommt. Sie verstehen die rechtlichen Rahmenbedingungen und kennen die cleveren Produktlösungen der Hallesche. 




 


Inhalte


	Auslöser für den Bedarf und die Anforderungen an den Versicherungsschutz
	Hallesche Produktlösungen für Firmenkunden
	Rechtliche Hintergründe und Besonderheiten
	Versicherungsbedarf Gruppengeschäft identifizieren
	Zielgerichtete Angebote anfordern
	Firmenkunden korrekt beraten



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dennis Warrelmann

Direktionsbevollmächtigter Gruppenversicherung Ausland

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$
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                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Mitarbeiterkommunikation in der bKV: Von der Vorbereitung bis zur Durchführung (Concordia spezial) 

                                
                                    
                                        
                                            bKV-Beratung auf Spitzenniveau mit Lösungen der Hallesche 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Concordia-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bKV-Ansprache aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen in diesem Webinar komplexe versicherungsrelevante Sachverhalte und Begrifflichkeiten kundenorientiert darzustellen und können anschließend verschiedene Ansätze zur Kundenberatung und -betreuung aufgreifen. Wir bringen Ihnen rechtliche Grundlagen der Terminvereinbarung im Versicherungsvertrieb mittels sozialer Medien näher und zeigen Ihnen, wie Sie sich auf die Kommunikationsweise des Versicherungsnehmers einstellen und versicherungsrelevante Zusammenhänge sowie Lösungen erkennen und vernetzen können. 


 


Inhalte


	Herausforderung und Ziele von Mitarbeiterveranstaltungen
	Rechtliche Grundlagen der Terminvereinbarung im Versicherungsvertrieb
	Planung, Vorbereitung sowie Umsetzung der Mitarbeiterveranstaltung



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1726214400000

                                            13.09.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Mitarbeiterkommunikation in der bKV: Von der Vorbereitung bis zur Durchführung 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusviv für LVM 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


LVM-Vermittler, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur bKV-Ansprache aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen in diesem Webinar komplexe versicherungsrelevante Sachverhalte und Begrifflichkeiten kundenorientiert darzustellen und können verschiedene Ansätze zur Kundenberatung und -betreuung aufgreifen. Wir bringen Ihnen rechtliche Grundlagen der Terminvereinbarung im Versicherungsvertrieb, auch mittels sozialer Medien näher und zeigen Ihnen, wie Sie sich auf die Kommunikationsweise des Versicherungsnehmers einstellen und versicherungsrelevante Zusammenhänge sowie Lösungen erkennen und vernetzen können. 




 


Inhalte


	Herausforderung und Ziele von Mitarbeiterveranstaltungen
	Rechtliche Grundlagen der Terminvereinbarung im Versicherungsvertrieb
	Planung, Vorbereitung sowie Umsetzung der Mitarbeiterveranstaltung



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Lars Lorenz

Direktionsbevollmächtigter Key Account

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1726560000000

                                            17.09.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Inpats und Expats absichern im Rahmen von Gruppenverträgen – Spitzenberatung im iKV-Umfeld 

                                
                                    
                                        
                                            Intelligente Gesundheitslösungen für die Entsendung Ihrer Mitarbeiter ins/vom Ausland 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die im Firmenkundengeschäft tätig sind oder tätig  werden möchten und Ihre Kompetenzen im Bereich Gruppenkrankenversicherungslösungen für internationale Arbeitgeber erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Erfahren Sie von uns in diesem Webinar, wie die Gruppenkrankenversicherungslösungen der Hallesche das Krankheitskostenrisiko bei Dienstreisen und Entsendungen optimal absichert. Wir erläutern, wie Sie im Gespräch den Bedarf des Kunden ansprechen können und auf welche Leistungen es wirklich ankommt. Sie verstehen die rechtlichen Rahmenbedingungen und kennen die cleveren Produktlösungen der Hallesche. 




 


Inhalte


	Auslöser für den Bedarf und die Anforderungen an den Versicherungsschutz erkennen
	Hallesche Produktlösungen für Firmenkunden
	Rechtliche Hintergründe und Besonderheiten
	Versicherungsbedarf Gruppengeschäft identifizieren
	Zielgerichtete Angebote anfordern


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Dennis Warrelmann

Direktionsbevollmächtiger Ausland

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1726732800000

                                            19.09.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Mit uns können Sie rechnen - Kostenworkshop fondsgebundene Rentenversicherung 

                                
                                    
                                        
                                            Transparenz für Sie und Ihre Kunden 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Kosten in Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kosten, Kosten und noch mehr Kosten. Bei Fondsrenten kann man leicht den Überblick verlieren - und wie soll man das alles seinem Kunden erklären?


Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

Inhalte


	Verschiedene Kostenarten in Fondspolicen
	Hochrechnungstricks erkennen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Birgit Schwickart

Leiterin Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1727769600000

                                            01.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung
Sachversicherung


                                Mediziner spezial – rundum abgesichert mit den Top-Tarifen der ALH Gruppe 

                                
                                    
                                        
                                            Vorstellung der neuen PKV-Voll- und Berufshaftpflichtlösungen für Mediziner 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die PKV-Lösungen und gewerbliche Haftpflichtversicherung für Mediziner beraten oder zukünftig beraten möchten.  

 

Erwerbbare Kompetenzen / Lernziele


Unsere Experten stellen Ihnen die innovativen Lösungen der ALH Gruppe im Bereich PKV und gewerbliche Haftpflicht für die Zielgruppe Mediziner vor. Sie sind danach in der Lage, Beratungsgespräche mit der Zielgruppe Mediziner kompetent zu bedienen und zum Abschluss führen zu können. 

 

Inhalte


	Vorstellung der erweiterten Zielgruppe (PKV)
	Beschreibung der Leistungserweiterungen S, L, Select Flex (PKV)
	Vorstellung der neuen Vorsorgelösungen im NK (PKV)
	Vorstellung der neuen Absicherung durch den Tarif NK.select S, L, XL und Select Flex (PKV)
	Vertriebliche Tipps und Storytelling (PKV)
	Grundsätzliche Änderungen im Haftpflicht Tarif Heilwesen  (BHV)
	Deckungserweiterungen allgemein und fachspezifisch (BHV)                                                                                                                                                                 


 

Methode / Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat oder Freigabe des Telefons während des Webinars gestellt werden.


 


Referenten


Alexander Groß

Accountmanager

VD Süd, Hallesche Krankenversicherung


Anja Hahn

Accountmanagerin

VD Süd, Alte Leipziger Sachversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Konzern Vertriebsentwicklung - Vermittlerqualifizierung


E-Mail: ve@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728374400000

                                            08.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            30 

                                            30  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Digitale Unterschrift - Was geht und wie funktioniert es? 

                                
                                    
                                        
                                            Vorteile für Sie und Ihre Kunden. 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema digitale Beratung und Antragstellung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Digitale Unterschrift - welche Vorteile haben Sie und Ihr Kunde davon?

Und wie funktioniert das eigentlich in der Praxis?


Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

Inhalte


	Digitale Unterschrift mit inSign in der Kundenberatung anwenden


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Birgit Schwickart

Leiterin Accountmanagement Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728374400000

                                            08.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                So flexibel kann eine Fondspolice sein 

                                
                                    
                                        
                                            Ein echter Mehrwert für Ihre Kundenberatung! 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Fondsrenten aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Ihre Kunden brauchen Flexibilität bei der Altersvorosrge und auch nach Rentenbeginn? Dann habe ich das Richtige für Sie!


Lernen Sie unsere Tarife FR10 und FR30 kennen:  Welche Gestaltungsmöglichkeiten gibt es? Was ist die fondsbasierte Auszahlphase? Was sind die Vorteile einer NAV-Vergütung?


Das und noch mehr erfahren Sie in diesem Webinar - ein echter Mehrwert für Ihre Kundenberatung!

 


Inhalte


	Tarif FR10 - Flexible Fondsrente mit fondsbasierter Auszahlphase
	Tarif FR30 - Fondsrente gegen Einmalbeitrag mit NAV-Tarifgruppen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Markus Wolf

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728396000000

                                            08.10.2024 16:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung
Krankenversicherung


                                Mit dem Budgetberater von Xempus betriebliche Fürsorge erfolgreich beraten 

                                
                                    
                                        
                                            ALH Gruppe 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur betrieblichen Fürsorge aktualiseren und erweitern möchten sowie den neuen Beratungsansatz mit dem Budgetberater von Xempus kennlernen möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie lernen den ganzheitlichen Beratungsansatz "Betriebliche Fürsorge" kennen, dahinter verbirgt sich die betrieblichen Altersversorge und betrieblichen Krankenversicherung. Erkennen Sie daraus den Mehrwert für Ihre Kundenberatung und nutzen Sie den Budgetberater von Xempus als digitales Tools in der Beratung mit Ihrem Kunden. 

 

Inhalte


	Was steckt hinter "Betrieblicher Fürsorge" der ALH Gruppe?
	Funktionsweise des Budget-Berater (Xempus advisor)
	Beratungsansatz des Budget-Berater (Xempus advisor)


 

Methode/Medien


 Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Katharina Puchowski

Gruppenlieterin bAV Vertriebsunterstützung

Vertrieb Leben


 


Jens Hefendehl

Direktionsbevollmächtigter bKV

Vertrieb Hallesche


 


Daniel Hensel

Customer Success Manager Broker

XEMPUS



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


E-Mail: betriebliche-fuersorge@alh.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728475200000

                                            09.10.2024 14:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Webinarreihe: Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen (Oktober 2024) 

                                
                                    
                                        
                                            Thema folgt ... 
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                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.

Hier erfahren Sie regelmäßig alle Top News zum Thema Investmentfonds in Fondspolicen!


Da wir in jedem Webinar aktuelle Themen für Sie behandeln, stehen diese erst ca. 2 Wochen vor dem Webinar fest.

Sobald die Themen feststehen, finden Sie diese hier auf der Beschreibungsseite.


 


Weitere Termine der Webinar-Reihe:


06.11.2024 um 14:00 Uhr

04.12.2024 um 14:00 Uhr


 


Melden Sie sich gleich zu allen Terminen an, damit Sie keine News verpassen! 


 


 


Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728475200000

                                            09.10.2024 14:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Berufsunfähigkeit mit viel Erfahrung - Bewährtes und Neues im Gleichgewicht! 

                                
                                    
                                        
                                            AL-Leben VD Mitte 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zur Berufsunfähigkeitsversicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Die AL ist Ihr Top-Partner beim Thema BU - und das schon seit vielen Jahren!


Warum Ihre Kunden mit unserem BU-Schutz auf der sicheren Seite stehen, das verrate ich Ihnen in diesem Webinar!

 

Inhalte


	BU-Schutz bei der AL-Leben - Tarif-Highlights und Neuerungen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Manuel Schwander

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi @alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728547200000

                                            10.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Das Leben kann so einfach sein - Die digitalen Tools der AL-Leben für Ihren Vertriebsalltag! 

                                
                                    
                                        
                                            Unterstützung in Ihrer Kundenberatung 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu digitalen Tools aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kundenberatung - Ihr Alltag ist die Königsdisziplin, aber leider auch sehr komplex!


Unterstützung ist erlaubt - deshalb besuchen Sie dieses Webinar und erfahren Sie, wie Sie die Tools der AL-Leben in Ihren Beratungsgesprächen einsetzen können und wie Sie und Ihre Kunden davon profitieren. 

 

Inhalte


	Digitale Tools - Unterstützung in Ihrer Kundenberatung


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Manuel Schwander

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi @alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1728979200000

                                            15.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Sachversicherung


                                Die Betriebsunterbrechungsversicherung 

                                
                                    
                                        
                                            Besonderheiten und Unterschiede kompakt vermittelt 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Produkt Betriebs-unterbrechungsversicherung aktualisieren und erweitern möchten.

 


Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie möchten ein kompaktes Grundwissen der einzelnen Arten der Betriebsunterbrechungsversicherung erhalten, dann sind Sie hier richtig.


Sie lernen welches Risiko zu welcher Deckungsvariante passt und können Risikopotentiale frühzeitig erkennen.


Wir zeigen Ihnen die Arten der Betriebsunterbrechung, Risikoermittlung, Haftzeit, Kostenpositionen, Annahme- und Zeichnungsrichtlinien, Zahlen aus der Praxis und  Schadenbeispiele.


  


Inhalte


	Arten der Betriebsunterbrechungsversicherung
	Risikoermittlung, Haftzeit und Kostenpositionen
	Annahme- und Zeichnungsrichtlinien
	Zahlen aus der Praxis
	Schadenbeispiele

	 



Methode/ Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden. 

 


Referenten


Christian Hagen

Accountmanager VD Ost

Alte Leipziger Sach 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit:  45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Sach


E-Mail: veranstaltungen-sach@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1729069200000

                                            16.10.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Ein absolutes Muss - Grundfähigkeitsschutz für die Kleinsten bei der AL-Leben! 

                                
                                    
                                        
                                            AL-Leben VD Mitte 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Grundfähigkeitsabsicherung aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Kinder sind großartig - und sie haben besonderen Schutz verdient!


Die Grundfähigkeitsversicherung der AL-Leben ist besonders für die Kleinsten ein absolutes Muss. Warum? Das erfahren Sie in diesem Webinar!

 

 

Inhalte


	Grundfähigkeitsschutz für Kinder bei der AL-Leben - Tarifinhalte, Gestaltungsmöglichkeiten, Flexibilität


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Alexander Precht

Accountmanager Leben

Vertriebsdirektion Mitte



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertriebsdirektion Mitte


E-Mail: vbl-dz-mi@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1729155600000

                                            17.10.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Hallesche KTAR - Unsere steueroptimierte Gehaltsfortzahlung für GmbH-Geschäftsführer 

                                
                                    
                                        
                                            Der Türöffner zum GGF - Beratungskompetenz next level 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu Beratung von GGF aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Beratungskompetenz in der Zielgruppe GGF: Wir zeigen Ihnen, wie sich Krankenversicherungsbeiträge und Steuern durch geschickte Gestaltung des Anstellungsvertrages und der Absicherung sparen lassen. Das in diesem Webinar vermittelte Know-how schafft die Grundlage, mit der Sie anspruchsvolle Klientel der GmbH-Geschäftsführer zukünftig noch besser und souverainer beraten können.

 

Inhalte


	GGF - eine anspruchsvolle, aber hochattraktive Zielgruppe
	Steuerliche Behandlung von Versicherungsbeiträgen
	Der ideale Beratungseinstieg 
	Funktionsweise Produkt mit Beispielrechnungen
	Vertriebsansätze/GF aus der Sozialkasse retten



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Robert Mücke

Accountmanager VD Süd

Hallesche Krankenversicherung


 


Daniel Rapp

Accountmanager VD Süd

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1729582200000

                                            22.10.2024 09:30

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                Die Dent Tarife der Hallesche: Produkte und Services auf Top-Niveau 

                                
                                    
                                        
                                            Weil gesunde Zähne zum Anbeißen sind! 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die in der Kundenberatung tätig sind und ihre Kompetenzen im Bereich Zahnzusatzversicherung erweitern möchten.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


In diesem Webinar stellen wir Ihnen die Leistungen der gesetzlichen Krankenkasse und den Eigenbedarf für den Kunden dar. Sie lernen die  Wichtigkeit der Zahnzusatzversicherung und deren Mehrwert für Ihre Kunden darzustellen. Um den Bedarf Ihrer Kunden optimal zu entsprechen, stellen wir Ihnen unsere maßgeschneiderten Lösungen und die wesentlichen Inhalte der Zahntarife der Hallesche vor. Ebenso zeigen wir Ihnen die Abschlussmöglichkeit und vertriebliche Unterstützung.

 


Inhalte


	Was bezahlt die gesetzliche Krankenkasse? 
	Vorteile einer Zahnzusatzversicherung
	Vorstellung unserer  unserer Dent Tarife 
	̵Positionierung im Markt / Vergleich zu den Mitbewerbern
	Begleitende Services
	Vertriebsunterstützung



 


Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation.

Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Gunnar Eckert

Accountmanager VD Nord

Hallesche Krankenversicherung 



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1729845000000

                                            25.10.2024 10:30

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            30 

                                            30  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Betriebliche Fürsorge: Mit bAV & bKV gemeinsam für starken Antrieb sorgen 

                                
                                    
                                        
                                            Exklusiv für VD Mitte 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zu den Themen bAV und bKV aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Der Fachkräftemangel in Deutschland ist allgegenwärtig. Wie können neue MitarbeiterInnen gewonnen und gehalten werden?


Die "betriebliche Fürsorge" kann dabei helfen: Die positiven Effekte der bKV für Mitarbeiter und Unternehmen greifen sofort, während die bAV für finanzielle Sicherheit im Alter sorgt. 


Welche Chancen Ihnen und Ihren Kunden durch das Thema betriebliche Fürsorge geboten werden, wie Sie das Thema in Ihren Kundengesprächen platzieren und wie wir Sie dabei unterstützen - das erfahren Sie in diesem Webinar.

 

Inhalte


	Mehrwerte für Arbeitgeber und Arbeitnehmer schaffen
	bAV und bKV aus einer Hand - Das bietet Ihnen die ALH Gruppe 


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Carolin Birken

Direktionsbevollmächtigte bKV

Hallesche

 


Thorsten Morbitzer

Direktionsbevollmächtiger bAV

AL-Leben



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Campus-Team Leben


E-Mail: campus-leben@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1730192400000

                                            29.10.2024 10:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Webinarreihe: Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen (November 2024) 

                                
                                    
                                        
                                            Thema folgt ... 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.

Hier erfahren Sie regelmäßig alle Top News zum Thema Investmentfonds in Fondspolicen!


Da wir in jedem Webinar aktuelle Themen für Sie behandeln, stehen diese erst ca. 2 Wochen vor dem Webinar fest.

Sobald die Themen feststehen, finden Sie diese hier auf der Beschreibungsseite.


 


Weitere Termine der Webinar-Reihe:


04.12.2024 um 14:00 Uhr


 


Melden Sie sich gleich zu allen Terminen an, damit Sie keine News verpassen! 


 


 


Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1730898000000

                                            06.11.2024 14:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Krankenversicherung


                                "Wie berate und verkaufe ich erfolgreich Pflegezusatz" – Spitzenabsicherung für Ihre Kunden 

                                
                                    
                                        
                                            Unser Pflege-Tarif OLGAflex: Produktdetails und Vertriebsstorys 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, die ihr Know-how und ihren vertrieblichen Ansatz zu Beratung und Verkauf von Pflegetagegeldversicherungen, speziell OLGAflex,  optimieren wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


Sie erfahren anhand von plakativen Vertriebsstorys, wie gut die Chancen im Verkauf von der Pflegetagegeldversicherung OLGAflex aktuell sind und wie einfach es sein kann mit einem strukturierten, praxisnahen Ansatz und digitalen Helfern zum Erfolg zu kommen. Wir gehen außerdem auf Produktspezifika des OLGAflex ein und bescheiben beispielsweise die wichtige Unterscheidung von Risikobeiträgen und Alterungsrückstellungsbeiträgen. 

 

Inhalte


	Produktspezifika OLGAflex
	Digitale, beratungsunterstützende Tools
	Strukturierte IST-Analyse der Kundensituation
	Strukturierte Vertriebsansätze
	Vertriebsstorys aus der Praxis


 

Methode/Medien


Webinar/Onlineveranstaltung mit Präsentation und Dialog mit den Teilnehmern. Fragen können per Chat zum Ende des Webinars gestellt werden.

 

Referenten


Kai Baum und Markus Schmerreim

Accountmanager

Vertriebsdirektion Südwest

Hallesche Krankenversicherung



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen


[image: ] 




Bildungszeit: 30 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Vertrieb Kranken


E-Mail: veranstaltungen@hallesche.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1730973600000

                                            07.11.2024 11:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            30 

                                            30  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
                        
                                Lebensversicherung


                                Webinarreihe: Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen (Dezember 2024) 

                                
                                    
                                        
                                            Thema folgt ... 

                                        

                                        
                                            

    
        
            
                [image: ]
            

            
                $ObjectTitle$



                $ObjectTeaser$





                Einleitungstext eingeben... Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores.



            

        

        
            
                Zielgruppe


GeschäftspartnerInnen, die ihre Kenntnisse und ihr vorhandenes Wissen zum Thema Fondspolicen aktualisieren und erweitern wollen.

 

Erwerbbare Kompetenzen/Lernziele


"Investment einfach einfach - Altersvorsorge mit Fondspolicen" - unsere Webinar-Reihe mit dem Kapitalmarktexperten und Buchautor Dr. Klaus Mühlbauer.

Hier erfahren Sie regelmäßig alle Top News zum Thema Investmentfonds in Fondspolicen!


Da wir in jedem Webinar aktuelle Themen für Sie behandeln, stehen diese erst ca. 2 Wochen vor dem Webinar fest.

Sobald die Themen feststehen, finden Sie diese hier auf der Beschreibungsseite.




 


Inhalte


	Altersvorsorge mit Fondspolicen


 

Methode/Medien


Webinar, Fragen können per Chat zum Ende der Veranstaltung gestellt werden.

 

Referenten


Dr. Klaus Mühlbauer

Kapitalmarktexperte

 


Christian Butzmann

Leiter Accountmanagement Leben

VD Südwest



            

            
              Zum Lernplatz
              

                Weitere Informationen
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Bildungszeit: 45 Minuten


Sie haben Fragen?

Dann wenden Sie sich bitte an:


Christian Butzmann, Leiter VD Südwest Leben


E-Mail: christian.butzmann@alte-leipziger.de


 


Organisatorische Hinweise


Wichtige Hinweise Webinar.pdf


 


Kosten 


Die Teilnahme an diesem Seminar ist für GeschäftspartnerInnen der ALH Gruppe kostenfrei


$SeminarEventDocuments$


 



            

        

    


 
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            Webinar

                                            
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            CSN

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            1733317200000

                                            04.12.2024 14:00

                                        

                                    

                                    
                                        
                                            45 

                                            45  Minuten

                                        

                                    

                                

                                
                                    Zum Seminar
                                    
                                        
                                    
                                                               
                            

                        
            
        

                

            

        

    
                                    
                                    



    
        
            
                	
                        Kontakt
                        
                            Haben Sie fachliche oder inhaltliche Fragen zu einer Veranstaltung, wenden Sie sich an unseren jeweiligen Bereich:

                            	Leben
	Kranken
	Sach
	Bauspar
	Trust


                            Wenn Sie Fragen zu IDD-Themen haben, wenden Sie sich an: ve@alte-leipziger.de
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